
 ■ ONDERWIJS

Stem de financiering van het 
beroepsonderwijs af op de 
arbeidsmarkt. Geef mbo’ers 
Techniek een bonus voor hun 
diploma. Steun werkgevers 
die zij-instromers aantrek-
ken. Creëer flexibele, inten-
sieve en toegankelijke oplei-
dingen voor zij-instromers. 
En stel een stimuleringsfonds 
voor technisch beroepsonder-
wijs in.

Dit zijn enkele belangrijke ac-
tiepunten in het Onderwijsplan 
Techniek voor de Toekomst van 
Techniek Nederland. Hiermee 
zoekt de brancheorganisatie in 
aanloop naar de verkiezingen 
voor de Tweede Kamer de poli-
tiek op.

TECHNIEKSTUDENTEN
Andere actiepunten in het plan 
zijn: stel techniekstudenten vrij 
van collegegeld en geef ze een 
lagere rente op studieschuld, 
introduceer techniek al op de 
basisschool, zet werknemers in 
de techniek in als hybride do-
centen, besteed in de techniek 
meer aandacht aan het werven 
van meisjes en niet-westerse 
jongens én meisjes en richt een 
vak-havo op met 80 procent the-
orie- en 20 procent beroepsge-
richte vakken.

8,5 MILJARD EURO
VOOR ONDERWIJS
De actiepunten werden gepre-
senteerd nadat de regering on-
langs bekendmaakte 8,5 mil-
jard euro uit te trekken om de 
achterstanden in het techniek-
onderwijs weg te werken. Doek-
le Terpstra, voorzitter van Tech-
niek Nederland, vindt het een 
goed plan maar mist perspectief 
voor techniekonderwijs.

Linthorst Techniek komt met doorbraak  
voor energietransitie

 ■ TRANSITIE

Linthorst Techniek BV in Apel-
doorn heeft patent gekregen voor 
een hoog temperatuur warmte-
pomp die de transitie naar een 
aardgasvrij Nederland een stuk 
dichterbij brengt. De ontwik-
keling van de warmtepomp, 

waarvan de ontwikkeling is on-
dersteund door een rijkssubsi-
die van ruim 1,2 miljoen euro 
maakt het mogelijk om van 
aardgas over te gaan op all-elec-
tric zonder dat alle leidingen en 
radiatoren in de woning moeten 
worden vervangen.

Linthorst Techniek heeft het sys-
teem in eigen beheer ontwikkeld 
en reeds in vele projecten toege-
past. Waaronder een wijk in Lei-
den dat met deze technniek van 
het gas is gehaald. De installatie 
wordt beschouwd als een techno-
logische doorbraak op het gebied 
van energietransitie in de gebouw-
de omgeving die zal leiden tot 40-
60 procent energiebesparing en 50 
procent verlaging van de CO2 foo-
tprint. Het systeem bestaat uit een 
hoge temperatuur warmtepomp 
met een hoge efficiency (cop 4,5 tot 

8) voor de opwekking van warmte 
en warm tapwater (tot 75ºC).

SPEERPUNT
Energietransitie in de gebouwde 
omgeving is een belangrijk speer-
punt binnen de Nederlandse ener-
giesector. De overgang naar een 
in grote mate all-electric samen-
leving wordt beschouwd als de 
oplossing voor een reductie in de 

CO2 uitstoot via fossiele brand-
stoffen. Een van de uitdagingen is 
momenteel het creëren van ener-
gie efficiënte technieken die de 
bestaande bouwvoorraad snel en 
met een goede business case kun-
nen verduurzamen. Deze gebou-
wen worden veelal verwarmd met 
afgiftesystemen op een hoog (70ºC) 
temperatuur niveau. Het door Lin-
thorst Techniek ontwikkelde sys-
teem voorziet hierin.
Voor Linthorst Techniek zelf is 
dit een belangrijke pijler onder 
de toekomst. “De komende jaren 
verwachten we sterk te blijven 
groeien door het verduurzamen 
van bestaande bouw. De groei was 
afgelopen jaren tussen 10 a 15 pro-
cent per jaar en zal alleen maar 
toenemen.”

Zie ook pagina 9 voor een interview met 
Erik Linthorst.

Geberit Innovation  
Days  in het  
‘Huis van Geberit’

Geberit presenteert van 7 
tot en met 9 april in het ‘Huis 
van Geberit’ online alle re-
cente innovaties en andere 
relevante onderwerpen voor 
relaties.

Ondanks dat het een online 
evenement is, is er een echte 
beursstand met alle nieuwe 
producten te zien. Op deze 
manier kunnen op een opper-
vlakte van 300 vierkante meter 
de innovaties zo realistisch en 
praktijkgericht mogelijk wor-
den gepresenteerd, zodat ie-
dere vakgenoot kan zien wat 
de producten van Geberit op het 
gebied van vernieuwing, design, 
functionaliteit en technologie te 
bieden hebben. 

De registratie voor het eve-
nement vindt plaats via  
innovation-days.geberit.nl.
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Techniek Nederland: ‘Geef  
techniekonderwijs ruim baan’
Politieke partijen krijgen actiepunten in aanloop naar verkiezingen

■ ENERGIETRANSITIE

Het nieuwe leer- en innovatie-
programma ‘Mensen Maken de 
Transitie’ richt zich onder ande-
re op de instroom van voldoen-
de technische vakmensen met 
zogenoemde groene talenten, 
maar ook dienen installateurs 
zich bij- en om te scholen. Door 
onder meer de opleiding van in-
stallateurs aan te passen voert 
straks één installatiemonteur 
verschillende werkzaamheden 
uit, want dit scheelt tijd en 
mankracht. De installateur 2.0 
wordt een duizendpoot. 

‘Mensen Maken de Transitie’ is 
een initiatief van onder meer 
Techniek Nederland, Bouwend 
Nederland, Netbeheer Neder-
land, de MBO Raad, Vereniging 
Hogescholen, 4TU en FNV, en 
heeft tot doel de verduurza-
ming van bestaande woningen 
te versnellen. Door een betere 
ketensamenwerking, slimmere 
productieprocessen en (bij)scho-
ling van werknemers wordt het 
straks eenvoudiger om hele wij-
ken in één keer aan te pakken. 
Dit is hard nodig, want in 2030 
moeten volgens het Klimaatak-
koord 1,5 miljoen woningen ver-
duurzaamd zijn.

NAUWE SAMENWERKING
De energietransitie vraagt om 
een nauwe samenwerking tussen 
de beroepspraktijk en het onder-
wijs. De onderwijssector is daar-
om nauw betrokken bij ‘Mensen 
Maken de Transitie’. De MBO 
Raad, de Vereniging Hogescholen 
en de vier technische universitei-
ten van Nederland (4TU) gaan de 
nieuwe inzichten op het gebied 
van de energietransitie een pro-
minente plaats geven in hun on-
derwijsprogramma’s.

WARMTEPOMPEN
‘Mensen Maken de Transitie’ le-
vert praktische kennis op die 
helpt om verduurzaming van wo-
ningen en gebouwen efficiënter 
uit te voeren. Voor het verzwaren 
van de elektriciteitsaansluiting 
die nodig is voor het aansluiten 
van een warmtepomp zijn nu 
nog een installatiemonteur en 
een monteur van de netbeheer-
der nodig, maar dat moet anders 
worden. De opleiding wordt aan-
gepast zodat er nog maar één 
persoon komt die allebei aan-
sluit.

Alle nieuwbouw vanaf 1 januari
Bijna Energieneutraal (BENG)
■ DUURZAAMHEID

Voor alle nieuwbouw, zowel 
woningbouw als utiliteitsbouw, 
geldt dat de vergunningaan-
vragen vanaf 1 januari 2021 
moeten voldoen aan de eisen 
voor Bijna Energieneutrale Ge-
bouwen (BENG). Deze komt in 
de plaats van de Energie Pres-
tatie Coëfficiënt (EPC). De eisen 
vloeien voort uit het Energieak-
koord voor duurzame groei en 
uit de Europese Energy Perfor-
mance of Buildings Directive 
(EPBD). 

De energiebehoefte (BENG 1) is 
een maat voor de energiezuinig-
heid van het gebouw zelf. Het gaat 
daarbij om de energiebehoefte 
voor zowel verwarming als koe-
ling, onafhankelijk van de aan-
wezige installaties. Naast ther-
mische isolatie hebben zaken als 
zon-oriëntatie en kierdichtheid 
daar invloed op. Er wordt ook re-
kening gehouden met een vaste 
hoeveelheid ventilatielucht.

De hoeveelheid primaire fossiele 
energie (BENG 2) is het best voor 
te stellen als de energie-inhoud 
van de oorspronkelijke brandstof, 
bijvoorbeeld in de elektriciteits-
centrale. Doordat er een aandeel 
hernieuwbare (duurzame) energie 
wordt gevraagd (BENG 3), is te con-
cluderen dat dit verplicht wordt. 
Daarbij telt niet alleen directe op-
wek mee, zoals in zonnepanelen of 
-collectoren, maar ook het gebruik 
van omgevingswarmte uit bijvoor-
beeld de bodem of de lucht via een 
warmtepomp. 
De energieprestatie bij BENG 
wordt bepaald aan de hand van 
3 individueel te behalen eisen: 
de maximale energiebehoefte in 
kWh per m2 gebruiksoppervlak 
per jaar (kWh/m2.jr), het maxima-
le primair fossiel energiegebruik, 
eveneens in kWh per m2 gebruiks-
oppervlak per jaar (kWh/m2.jr) en 
het minimale aandeel hernieuw-
bare energie in procenten.

BENG PER GEBOUWTYPE
De BENG-eisen zijn verschillend 

voor ieder gebouwtype. De Euro-
pese richtlijn EPBD stelt dat over-
heidsgebouwen een voorbeeld-
functie hebben. Een gebouw is 
een overheidsgebouw dat wordt 
gebruikt door rijk, provincie, ge-
meente, waterschap, zelfstandig 
bestuursorgaan of adviesraad. 
Gebouwen die hier niet onder 
vallen zijn private instellingen 
met een publieke taak, zoals zor-
ginstellingen, welzijnsinstellin-
gen, woningbouwcorporaties en 
onderwijsinstellingen.

Lever nu je 
Geberit Pack 
spaarpunten in
■SPAARACTIE

Installateurs hebben maan-
denlang kunnen sparen voor 
sportieve en lifestyle ca-
deaus bij de aankoop van 
Geberit Packs. Deze maand 
loopt de Pack spaaractie ten 
einde. Heb je nog spaarpun-
ten? Zorg dan dat je vóór 31 
december 2020 je punten 
invoert en lever ze in voor 
mooie cadeaus tijdens de 
feestdagen!

Een Geberit Pack bevat een zit-
ting en closet in één verpakking. 
Daardoor is er 100% zeker-
heid dat het closet en de zitting 
naadloos op elkaar aansluiten. 
Bovendien is de combinatie in 
één verpakking voordelig in prijs 
en makkelijk mee te nemen. De 
afgelopen maanden waren de 
Geberit WC Packs nog aantrek-
kelijker, want bij elke aange-
kochte Geberit Pack spaarden 
installateurs voor sportieve en 
lifestyle cadeaus. De spaarac-
tie loopt deze maand helaas 
ten einde. Spaarpunten die-
nen daarom vóór 31 december 
2020 ingevoerd te worden op 
www.spaarvooreensixpack.nl.
Je kan t/m 31 januari 2021 ca-
deaus bestellen. Na deze datum 
komen je punten te vervallen.

KERSTCADEAUS
Waar wacht je nog op? Lever 
vandaag nog je punten in om 
bijvoorbeeld mooie kerstca-
deaus voor jezelf of een ander 
te bestellen. We hopen dat je 
met veel plezier gespaard hebt 
en wij wensen je veel plezier met 
je cadeaus!
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Ontdek een compleet nieuw gevoel van frisheid en hygiëne met Geberit AquaClean:  
de douchewc reinigt u na één druk op de knop met een warme waterstraal. Meer informatie 
over de Geberit AquaClean douchewc’s vindt u op www.geberit-aquaclean.nl.

BESTEL EEN WC  
EN WE INSTALLEREN 
EEN WELLNESSRUIMTE.
GEBERIT AQUACLEAN. DÉ DOUCHEWC.
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Jonge zzp’er koopt 
liefst online in

Techathon verschoven
naar november

 ■ VERSCHUIVEN

Als gevolg van corona is de Techa-
thon verschoven naar november 
dit jaar. De verwachting is dat te-
gen die tijd de omstandigheden, 
mede door het onlangs ingezette 
vaccinatieprogramma, zodanig 
verbeterd zijn dat de Techathon 
kan worden gehouden.

Tijdens de Techathon gaan teams 
van 2 mbo-, 4 hbo-studenten en 2 
high potentials van verschillende 
bedrijven op 19 november 2020 
aan de slag om creatieve en haal-
bare oplossingen te verzinnen op 

het gebied van circulaire heront-
wikkeling van vastgoed. Een onaf-
hankelijke jury bepaalt welk team 
de beste oplossing presenteert en 
daarmee een mooi geldbedrag en 
een unieke ervaring voor het hele 
team wint.

Dit jaar staat een herontwikke-
lingsplan van Stationsplein-West 
30 in Arnhem centraal in de Techa-
thon (foto). Deze opdracht van het 
Rijksvastgoedbedrijf staat al enige 
tijd en blijft in november de uitda-
ging waar de scholieren en ‘jonge 
honden’ in de branche zich op zul-
len storten.

 ■ INKOOP

Als je als aanbieder van wat dan 
ook in de installatiesector on-
line de boel niet op orde hebt 
en zzp’ers in de branche niet de 
mogelijkheid biedt om gebruik 
te maken van aanbiedingen, 
dan mis je de boot. Het blijkt 
namelijk dat jonge zelfstandi-
gen steeds vaker online inkopen 
doen. Naarmate zzp’ers in de in-
stallatiebranche ouder worden, 
neemt dit af.

Dit blijkt uit de monitor ZZP-markt 
in Beeld 2020 van BouwKennis. 

Jongere zzp’ers (tot 35 jaar) kopen 
momenteel rond 8 procent van 
hun inkoopwaarde in bij pure 
online-aanbieders. Het inkopen 
van bouw- en installatiemateriaal 
kan via vele kanalen. De groot-
handel, bouwmarkt, webshop 
van een groothandel of fabrikant, 
maar ook aanbieders die zich al-
leen online manifesteren (de bol.
coms, maar ook een specialist als 
toolnation.nl) zijn allemaal moge-
lijkheden.

1 PROCENT
Naarmate de leeftijd stijgt, neemt 
het aandeel af. In de leeftijdsgroep 

55 tot 65 jaar bedraagt het aandeel 
nog maar 5 procent en zzp’ers bo-
ven de 65 jaar kopen slechts 1 pro-
cent in bij pure online-aanbieders.

IETS VREEMDS AAN DE HAND
Er is meteen wel iets vreemds 
aan de hand. Als het gaat om de 
totale inkoop via het internet (dus 
ook niet-bouwgerelateerde zaken) 
dan scoren jongere zzp’ers juist 
opvallend laag. Het aandeel lijkt – 
afgezien van de piek in de groep 
tussen de 35 en 44 jaar – juist te 
stijgen naarmate de leeftijd toe-
neemt.

De inkt van de BENG is nauwelijks droog of er tekenen zich al weer 
nieuwe contouren af aan de horizon, genaamd circulair bouwen. Het 
is geen nieuwe term, maar wel een bouwmethode die steeds meer 
een concrete invulling krijgt in de vorm van houtbouw. Een methode 
die behoorlijke consequenties heeft voor het installatiewerk, want: 
waar laat je de leidingen? En hoe zorg je dat de wc en wastafel vol-
gens de voorschriften worden opgehangen?

Houtbouw is een verzamelnaam. Ruwweg zijn er drie verschillende 
systemen te onderscheiden: houtskeletbouw (HSB), hybride con-
structies (een betonnen of stalen constructie veelal gecombineerd 
met HSB) én massief houten constructies (vaak CLT). Voor iedere 
vorm van houtbouw geldt: zorg dat je als installateur tijdig met de ar-
chitect en aannemer om tafel zit. Er zijn namelijk een aantal belang-
rijke zaken om rekening mee te houden.

Een belangrijk onderscheid vergeleken met traditionele bouw is het 
ontbreken van massa in de wanden. Dit speelt bij alle vormen van 
houtbouw. Een wastafel even aan een houten dwarsverbinding be-
vestigen is uit den boze. Een wastafel moet een uur lang een ge-
wicht van 150 kilo kunnen dragen en voor een wc geldt een minimale 
draagkracht van 400 kilo. Een houten constructie kan dat gewicht 
lang niet altijd aan. Er is dus een draagsysteem nodig om aan de nor-
men te voldoen, zoals Geberit GIS of Duofix. Deze installatiesyste-
men zorgen dat jij als installateur snel en efficiënt sanitaire ruimtes 
inricht én dat er voldaan wordt aan de normen en hoogste eisen. Bij-
komend voordeel: het is een schone en snelle manier van werken. Op 
de bouwplaats is het slechts een kwestie van de verschillende ele-
menten koppelen, waarna de leidingen aangesloten kunnen worden. 
Daarna breng je de beplating en het sanitair aan.

Een bouwmethode die 
aan een opmars bezig is, 
is bouwen met Cross La-
minated Timber (CLT). De 
kruislings verlijmde hou-
ten panelen hebben vaak 
een dragende functie en 
er kunnen grote over-
spanningen mee gereali-
seerd worden. Dat geeft 
veel flexibiliteit qua inrich-
ting, maar het betekent 
ook dat ruimtescheiden-
de wanden lichter uitge-
voerd worden en dus vaak 
niet voldoende massa 
of draagkracht hebben. 

Soms wordt er voor HSB gekozen, maar meestal voor metalstudwan-
den. Ook dan bieden Geberit GIS en Duofix uitkomst. Maar er speelt 
bij CLT nog een ander belangrijk aspect: hoe verwerk je de leidingen? 
De dragende (vloer)panelen bieden geen ruimte om leidingen in te 
verwerken. Deze moeten dus altijd boven of onder de vloer aange-
bracht worden. Ondanks dat het vloeroppervlak vrij indeelbaar is, is 
er minder vrijheid om de badkamer op iedere willekeurige plek te rea-
liseren, want dan kom je met het afschot in de knel. Bij voorkeur wor-
den het sanitair en de keuken daarom zo dicht mogelijk bij de stand-
leidingen geplaatst. Geberit GIS en Duofix geven in zo’n situatie veel 
meer indelingsvrijheid.

Kortom: zorg dat je tijdig bij het ontwerpproces betrokken bent. Hou-
ten elementen worden namelijk – ongeacht of het HSB of CLT is – 
veelal geprefabriceerd en puzzelen met het leidingwerk is erg lastig.

Door Andy van Oijen
Trainingsmaganer Geberit

Ben jij al houtproof?

Colofon
InstallatieNieuws is een  
uitgave van Geberit BV. 

Productie:
Enter Communicatie BV
Van Houten Industriepark 1
1381 MZ Weesp
Tel.: (0294) 20 30 45

Redactie: Hans Peijs
www.entercommunicatie.nl

Wilt u via e-mail op de hoogte 
blijven van het nieuws in de 
installatiebranche, meldt u zich 
dan aan voor een abonnement 
op www.installatienieuws.com. 

© Copyright
Op de teksten, foto’s en het 
ontwerp van het Installatie-
Nieuws rust copyright. Niets mag 
op welke wijze dan ook worden 
overgenomen, verveelvoudigd 
en/of openbaar gemaakt worden 
zonder toestemming van de 
uigever.

Aandeel daalt naarmate leeftijd stijgt

Wilt u meer te weten komen over het Geberit GIS 
installatiesysteem? Bezoek dan www.geberit.
nl/gis of download de Geberit GIS brochure via 
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 ■ WONINGBOUW

Er moet een tandje worden bij-
geschakeld om in Nederland de 
komende jaren veel meer wonin-
gen te bouwen. Of eigenlijk geen 
tandje, maar een complete nieu-
we versnelling moet er worden 
bijgezet. Om deze reden hebben 
34 organisaties een monsterver-
bond gesloten dat onlangs een 
ambitieuze Actieagenda Wonen 
presenteerde. Het plan is om de 
komende tien jaar een miljoen 
huizen bouwen.

Het woningtekort in Nederland 
is enorm. Nu al komt ons land 
330.000 huizen tekort en wonen 
dreigt voor veel mensen onbetaal-
baar te worden. De angst bestaat 
dat een hele generatie de aanslui-
ting op de woningmarkt kan ver-
liezen, maar er zijn nog meer ver-
velende gevolgen. De leefbaarheid 
in veel wijken gaat bijvoorbeeld 
achteruit en ook de energietransi-
tie en verdere verduurzaming van 
ons land loopt hierdoor achter de 
feiten aan.

Dat moet veranderen en snel ook. 
Een coalitie van organisaties op het 
gebied van wonen, bouwen, zorg 
en welzijn wil de problemen nu 
stevig aanpakken en heeft de Ac-
tieagenda Wonen opgesteld.

Het plan moet betaalbare huur- en 
koopwoningen beschikbaar ma-
ken voor starters en doorstromers 
in alle inkomensgroepen en gene-
raties. De betrokken organisaties 
willen samen de leefbaarheid in 
buurten verbeteren en bewoners 
ondersteunen. Tegelijkertijd is het 
de bedoeling om bestaande wonin-
gen duurzamer te maken. De brede 
wooncoalitie wil samen met het 
volgende kabinet de plannen snel 
gaan uitvoeren.

FINANCIËLE STEUN
De partners vragen financiële 
steun, verbetering van investe-
ringscondities, een aantal nieuwe 
beleidsmaatregelen en een actieve 
rol van het Rijk op de woning-
markt. Een minister voor Wonen 
moet de uitvoering van het plan 
coördineren, vinden de opstellers.

VERDUURZAMING
Techniek Nederland is een van de 
organisaties en vindt het niet al-
leen van groot belang voor de leden 

dat er gebouwd wordt en blijft, 
maar ook dat de verduurzaming 
blijft doorgaan. “We willen jaar-
lijks 100.000 nieuwbouwwoningen 
voorzien van een duurzame ener-
gievoorziening. Zo krijgen veel Ne-
derlanders een huis dat duurzaam 

én comfortabel is”, zegt voorzitter 
Doekle Terpstra.

Ook in de bestaande bouw voor-
ziet de Actieagenda in grootscha-
lige verduurzaming. Waar moge-
lijk worden woningen aardgasvrij 

gemaakt. Terpstra: “In veel geval-
len is dat nog niet mogelijk. Daar 
kiezen we voor een tussenstap met 
hybride warmtepompen. Zo halve-
ren we het aardgasverbruik. Op een 
later moment worden de woningen 
dan alsnog aardgasvrij gemaakt.”

Gas op de plank met woningbouw
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Organisaties sluiten monsterverbond

 ■ INHUREN

In sommige landen zien installa-
teurs een toename van wat wordt 
genoemd de ‘beslissingsmacht’ 
van eindgebruikers. Dat wil zeg-
gen eindgebruikers die zelf ‘voor 
weinig’ en uiteraard online sani-
tair, leidingen of een installatie 
op de kop tikken en vervolgens 
aan de professionele installateur 
vragen of hij dat wil installeren. 
In Nederland valt het in vergelij-
king met bijvoorbeeld Engeland 
nog mee, maar de trend is onmis-
kenbaar. Dit heeft belangrijke 
gevolgen voor de bedrijfsmodel-
len van de installateurs en hun 
manier van geld verdienen. Maar 
hoe dan ook is het de installateur 
zelf die beslist of hij hierin mee-
gaat of niet.

Dit is de bevinding van USP Marke-
ting Consultancy dat hiernaar on-
derzoek deed en verslag uitbracht 
in de European Mechanical Instal-
lation Monitor Q3 2020. Vooral in 
het Verenigd Koninkrijk komt dit 
steeds vaker voor. Bijna 60 procent 
van de installateurs in Engeland 
krijgt te maken met verzoeken om 
producten te installeren die ge-
kocht zijn door eindverbruikers. In 
Duitsland gaat het om 38 procent 
en Nederland zit hier zo’n beetje 
tussenin.

SANITAIR
Het gemeenschappelijke beeld in 
bijna alle landen is dat de produc-
ten die eindgebruikers zelf kopen 
vooral gerelateerd zijn aan sani-
tair. Voor deze producten speelt 
esthetiek een grotere rol en ze zijn 
ook veel gemakkelijker te kiezen 
omdat ze minder technisch zijn 
dan bijvoorbeeld verwarmings- en 
koelapparatuur. Maar steeds vaker 
horen ook cv-ketels, radiatoren en 

airconditioning en in sommige 
landen leidingen, pompen voor af-
valwater en slimme thermostaten 
tot de producten.

INTERNET
Het komt allemaal door internet, 
waar steeds meer aanbieders ko-
men van alleen producten. Door-
dat prijzen steeds beter inzichtelijk 
zijn, krijgen de eindgebruikers vol-
gens de onderzoekers ook steeds 
meer macht bij het onderhandelen 

over de productprijzen met de in-
stallateurs. Vooral Nederlandse 
en Belgische installateurs krijgen 
hier veelvuldig mee te maken: 70 
procent van hen ervaart dat en het 
komt voor in meer dan een derde 
van hun projecten.

TECHNISCHE KENNIS
Dat deze werkwijze steeds vaker 
voorkomt op het gebied van sani-
tair, kranen en dergelijke is op zich 
geen nieuws. Nieuws is wel dat het 

ook steeds vaker voorkomt bij pro-
ducten waar je voor de installatie 
echt over de nodige technische 
kennis moet beschikken. Die is er 
vaak niet en daarom wordt de vak-
man ingevlogen.

GANGBARE PRAKTIJK?
Maar zal dit een gangbare praktijk 
worden?, vragen de onderzoekers 
zich af, om zelf het antwoord te 
geven: “Waarschijnlijk niet en de 
belangrijkste reden daarvoor is de 
enorme werkdruk van de installa-
teurs en de ernstige krapte op de 
arbeidsmarkt in de installatiesec-
tor in Noord-Europa. Dit betekent 
dat installateurs kieskeurig kun-
nen zijn over welke opdrachten ze 
willen uitvoeren. Als eindgebrui-
kers hun eigen ketels kopen, kun-
nen installateurs de klus gewoon 
weigeren.”

MARGES
Je kunt dus als installateur gewoon 
zeggen dat je het niet doet. Maar 
het is wel zo, denken de onderzoe-
kers, dat de transparantie van de 
prijzen gevolgen zal hebben voor 
de marges op de installatiepro-
ducten. “Een installateur zal vaker 
moeten accepteren om te verkopen 
met lagere marges. Dit kan worden 
gecompenseerd door meer in reke-
ning te brengen voor de installatie 
van de producten.”

Consument vraagt steeds vaker om de aanbieding  
‘even te installeren’

  

De beslissingsmacht van de eindgebruiker neemt toe

1 MILJOEN 

WONINGEN IN 

10 JAAR TIJD



 ■ NIEUW PRODUCT

Geberit introduceert de nieuwe 
Sestra douchevloer. Uniek is het 
karakteristieke oppervlak met 
een zichtbare en voelbare steen-
structuur. Het robuuste steen-
hars voelt aangenaam warm aan 
de voeten en is, mede dankzij het  
profiel, buitengewoon antislip. 
Sestra kan worden toegepast in 
verschillende badkamerontwer-
pen; de douchevloer is verkrijg-
baar in verschillende kleuren en 
afmetingen en kan volledig in 
de vloer geïntegreerd worden, 

maar kan indien gewenst ook 
verhoogd ingebouwd worden.

De leisteenstructuur van de nieu-
we Geberit Sestra douchevloer 
past perfect bij matte vloer- of 
wandtegels voor een natuurlijke 
badkamersfeer.

HET OPPERVLAK
De douchevloer bestaat uit massief 
steenhars. Dit voelt comfortabel 
warm aan de voeten. Dankzij de 
fijne contouren waarmee het ma-
teriaal is afgewerkt, heeft Sestra 
ook opmerkelijke antislip-eigen-
schappen, namelijk de hoogste 
antislipklasse C. De douchevloer 
kan feilloos geïntegreerd worden 
in de vloer. Als dit niet mogelijk 
of wenselijk is, kan Sestra ook ver-
hoogd ingebouwd worden, tot 4 
cm boven de afgewerkte vloer.

KLEUREN EN AFMETINGEN
De Geberit Sestra douchevloer is 
verkrijgbaar in de kleuren wit, 
steengrijs en grafiet. De douche-
vloer is zowel in het vierkant als 
in een rechthoekige variant te 
verkrijgen en daarbinnen in ver-
schillende afmetingen. In totaal 
is er keuze uit maar liefst twaalf 
uitvoeringen.

LAGE VLOERHOOGTEN
De bijzonder vormgegeven sifon 
van Geberit Sestra is compact 
en zelfreinigend. De standaard 

waterslothoogte is 50 mm en vol-
doet daarmee, ook bij renovaties, 
aan de Nederlandse wet- en regel-
geving. De sifon overtreft de ver-
eiste afvoerprestatie met gemak: 
in plaats van de door EN 274 ver-
eiste 0,4 liter per seconde haalt de 
Geberit Sestra sifon met een wa-
terslothoogte van 50 mm 0,6 liter 
per seconde.

REINIGING
De Sestra douchevloer kent geen 
hoeken of richels waar water en 
vuil in kan achterblijven. Hier-
door is de douchevloer heel mak-
kelijk te reinigen. Het water wordt 
in een vloeiende beweging geleid 
naar de smalle geïntegreerde 
vloergoot, waar zich onder de af-
voerkap een kamvormige haar-
zeef bevindt. Deze voorkomt ver-
stopping van de sifon en is zeer 
gemakkelijk te reinigen.

Bezoek www.geberit.nl/douches voor 
meer informatie over het assortiment 
doucheafvoeren van Geberit.

Geberit Sestra douchevloer heeft 
voelbare steenstructuur
Nieuwe douchevloer voelt aangenaam warm aan
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Een Geberit WC Pack 3 keer een-
voudig is?

Met de Geberit Packs heb je altijd 
de optimale combinatie van closet 
en zitting voor een scherpe prijs. 
Je weet 100% zeker dat je een clo-
set hebt met een zitting die naad-
loos aansluit. Een Geberit WC Pack 
is dan ook 3 keer eenvoudig:

-  Eenvoudig kiezen: er is een  
Geberit pack voor elke toiletwens.

-  Eenvoudig kopen: een closet en 
zitting in één handige meeneem-
verpakking.

-  Eenvoudig installeren: de clo-
sets zijn makkelijk te installeren 
door innovatieve bevestigings-
techniek.

En er is goed nieuws, want het as-
sortiment WC Packs wordt uitge-
breid met vijf modellen: Geberit 
Renova, Geberit Renova Rimfree®, 
Geberit iCon Rimfree®, Geberit 
iCon Rimfree® KeraTect en Geberit 
iCon Compact Rimfree®.

Radiocampagne
Vanaf 12 maart zal Geberit ook 
weer op de radio te horen zijn. In 
een landelijke radiocampagne  
op alle grote radiozenders zal  
Geberit alle installateurs van Neder-
land laten weten hoe eenvoudig de  
Geberit Packs zijn!

Meer weten over de Geberit WC 
Packs? Bezoek www.geberit.nl/
packs.

Wist u dat...

Minder vaklui, meer doen
Bij Geberit zetten we regelmatig de bril van de installateur op. Door letterlijk mee te kijken in de dagelijkse praktijk zien we het groeiende  
capaciteitsprobleem in de bouw. Dat inspireert ons om onze producten nog slimmer te maken. Zodat ze sneller en eenvoudiger geïnstalleerd 
kunnen worden en makkelijker zijn in gebruik. Daarnaast kan het onderhoud in een handomdraai gedaan worden. En dat alles zonder in te boeten 
op kwaliteit. Op deze pagina laten we u niet alleen zien hoe u onze producten voor u kunt laten werken, maar delen we ook kennis en oplossingen 
die u helpen om slim in te spelen op o.a. het tekort aan arbeidskracht in de installatiebranche.

Geberit iCon – nieuw design 
en verbeterde functionaliteit
Populaire badkamerserie vergroot 
ontwerpvrijheid en opbergruimte

 ■ VERNIEUWD

Sinds de introductie in 2009 be-
hoort de badkamerserie Geberit 
iCon, die voorheen bekend stond 
als Sphinx 345, tot de meest 
populaire en de sterkste in het 
middensegment. Door verbe-
terde technologie en knowhow, 
veranderde wensen van de con-
sument en de ontwikkeling van 
trends, vernieuwt Geberit de 
iCon serie, zowel qua functiona-
liteit als design. Geberit iCon is 
uitgebreid met nieuwe wasta-
feldesigns, nieuwe meubelele-
menten in nieuwe kleuren en een 
nieuw wandcloset en wandbi-
det. Ook is er aandacht besteed 
aan de functionaliteit. Zo kan de 
consument meer opbergruimte 
verwachten en de monteur meer 
installatiegemak.

EXTRA OPBERGRUIMTE
Er kan eindeloos gespeeld worden 
met de samenstelling van de iCon 
badkamermeubels. De meubels 
zijn verkrijgbaar in de oppervlak-
ken wit hoogglans, wit mat en lava 
mat. Nieuw is zandgrijs hoogglans, 
het houtdecor Hickory en eiken. 
Naast chroom zijn de grepen nu 
ook in wit mat, zandgrijs mat en 
lava mat te verkrijgen.

Speciale aandacht is besteed aan 
de optimalisatie van de opberg-
ruimte. Dankzij smallere ladege-
leiders, een nieuwe, ruimtebespa-
rende wastafelafvoer en een diepe 
schuiflade is er meer opbergruim-
te ontstaan. Onder andere ook 
doordat er geen uitsparing meer 
nodig is voor de sifon.

SLIMRIM EN LIGHTRIM 
WASTAFELS
Het bestaande wastafelaanbod, 
waarbij de randhoogte 9 cm is, is 
aangevuld met twee nieuwe was-
tafelmodellen, namelijk LightRim 
wastafels – met een randhoogte 
van 5,5 cm – en SlimRim wastafels 
met een randdikte van slechts 1,5 
cm. De SlimRim oplegwastafels 
hebben geen overloopgat, maar 
worden gecombineerd met het 

nieuwe ruimtebesparende Clou-
afvoersysteem voor het afvoeren 
van water.

RIMFREE® GEOPTIMALISEERD
Het bestaande iCon wc- en bidet-
assortiment is uitgebreid met een 
wandcloset voorzien van een mo-
derne, ronde uitstraling en geopti-
maliseerde Rimfree®-technologie. 
Passend bij de wc is een wandbidet 
toegevoegd met een nieuwe, slan-
ke uitstraling en extra zitcomfort. 
Het Geberit Rimfree® keramiek is 
voorzien van een nieuw ontwik-
kelde kunststof spoelwaterverde-
ler en is daarmee spoeltechnisch 
geoptimaliseerd. De spoelwater-
verdeler is perfect op alle Geberit 
inbouwreservoirs afgestemd en 
zorgt voor een efficiënte en scho-
ne spoeling, doordat de spoelings-
hydraulica nog nauwkeuriger en 
krachtiger wordt aangestuurd. De 
wc-bril met SoftClose- en Quick-
Release-functie zorgt voor extra 
comfort en hygiëne.

GEMAK VOOR 
DE INSTALLATEUR
Met de nieuwe, gepatenteerde 
Easy Fast Fix (EFF3) bevesti-
gingstechnologie vereenvoudigt  
Geberit de installatie van een clo-
set op revolutionaire wijze. EFF3 
maakt het mogelijk het closet al 
direct helemaal tegen de muur 
te schuiven. Via de gaten aan de 
bovenzijde van het keramiek kun-
nen de moeren dan simpelweg 
met een inbussleutel aangedraaid 
worden. Het closet wordt daarmee 
stevig tegen de muur aangetrok-
ken. Vervolgens wordt de zitting 
met bevestigingspennen op het 
keramiek gelegd en worden de 
bevestigingspunten aan de bo-
venzijde aangedraaid. Hierdoor is 
een pasmal overbodig. De nieuwe 
innovatieve EasyMount brilbeves-
tiging maakt een snelle en eenvou-
dige plaatsing van de wc-zitting 
mogelijk en is gemakkelijk af te 
stellen, te monteren en te demon-
teren. Makkelijker kan niet!

De vernieuwde Geberit iCon is ver-
krijgbaar vanaf 1 april 2021.

Revolutionair nieuw 
aanvoersysteem:  
Geberit FlowFit 
Geberit introduceert over enkele 
weken een revolutionair aan-
voersysteem dat het leven van 
installateurs een stuk aangena-
mer maakt. De officiële lance-
ring vindt plaats op 1 april. Maar 
omdat Geberit zó enthousiast 
is over FlowFit, licht Installatie-
Nieuws hier alvast een tipje van 
de sluier op...

Dankzij Geberit FlowFit hoef jij 
nooit meer te zwoegen en zweten. 
Hoef je nooit meer onnodige ballast 
mee te sjouwen. Maak je nooit meer 
foute verpersingen. Hoef je nooit 
meer in onzekerheid te zitten. En 
hoef je nooit meer overmaatse di-
ameters te gebruiken. Benieuwd 
naar alle details? Ga naar www.
geberit.nl/flowfit en laat je email-
adres achter. Wij houden je op de 
hoogte zodra er meer nieuws is!



 ■ ERKENNINGSREGELING

Het Centraal College van Deskun-
digen heeft met terugwerkende 
kracht per 1 januari dit jaar de 
nieuwe erkenningsregeling Zon-
nestroomsystemen vastgesteld. 
Er is echter wel een overgangsre-
geling die loopt tot 31 december 
dit jaar. Sinds 1 februari dit jaar 
kunnen aanvragen volgens de 
nieuwe regeling worden gedaan. 
Een van de veranderingen is dat 
de installateur vaker kan wor-
den gecontroleerd.

De nieuwe Erkenningsregeling 
Ontwerp, Installatie, Beheer en 
Onderhoud van Zonnestroomsys-
temen komt in de plaats van twee 
oude regelingen: de regeling van 
Sterkin en van KvINL (Kwaliteit 
voor Installaties Nederland). Beide 
waren aan vervanging toe, onder 
andere vanwege technische en 
maatschappelijke ontwikkelingen.

EISEN
De erkenningsregeling Zonne-
stroomsystemen beschrijft de ei-
sen voor het ontwerpen, installe-
ren, beheren en onderhouden van 
fotovoltaïsche (een zonnecel die 
licht omzet in elektriciteit) zonne-
energiesystemen. De vernieuwde 
erkenning sluit aan op de Wet 
Kwaliteitsborging voor het Bouwen 
(Wkb).

VAKBEKWAAMHEID
In de erkenningsregeling staan 
alle eisen aan het installatiebe-
drijf en de (externe) uitvoerders, 
beheersing van vakbekwaamheid 
van het technisch personeel, be-
nodigd gereedschap, eisen aan de 
werkzaamheden, het ontwerpen, 
installeren, onderhouden van zon-
nestroomsystemen en de controle, 
rapportage, onderhoudsschema en 
projectdossier.

GROTE VARIATIE
In de erkenningsregeling wordt 
rekening gehouden met de grote 
variatie in omvang en complexiteit 
van de uitgevoerde werkzaamhe-
den. Zo geldt een aantal eisen al-
leen voor zonnestroomsystemen 
met een aansluitwaarde groter dan 
3 x 25 ampère. Daarom kan het 
installatiebedrijf erkend worden 
voor twee deelgebieden:

-  deelgebied 1: zonnestroomsys-
temen met een aansluitwaarde 
tot en met 3 x 25 ampère en een 
maximaal AC-omvormersvermo-
gen van 17 kW;

-  deelgebied 2: zonnestroomsys-
temen met een aansluitwaarde 
groter dan 3 x 25 ampère. Een 
bedrijf dat erkend is voor dit 
deelgebied is automatisch ook 
erkend voor deelgebied 1. Voor 
dit deelgebied 2 behoort het 
installatiebedrijf ook een In-
stallQ erkenning te hebben voor 

Elektra (laagspanningsinstalla-
ties).

VAKER GECONTROLEERD
Een van de gevolgen is dat het 
installatiebedrijf vaker wordt ge-
controleerd. Hierdoor worden vei-
ligheid en kwaliteit beter gewaar-
borgd. Zo krijgt het erkende bedrijf 

voor het deelgebied tot en met 3 x 
25 ampère minimaal één maal per 
vier jaar een organisatie- en een 
technische kwaliteitscontrole van 
InstallQ. Voor het deelgebied gro-
ter dan 3 x 25 ampère krijgt het 
erkende bedrijf een maal per jaar 
een technische kwaliteitscontrole 
(op locatie).

Eisen aan installeren zonne-energiesystemen

REGELINGEN  

WAREN AAN VER-

NIEUWING TOE
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Nieuwe erkenningsregeling Zonnestroomsystemen 

 ■ HANDBOEK

Techniek Nederland heeft een 
nieuw handboek opgesteld met 
daarin de 43 meest voorkomen-
de profielen van functies in de 
installatiesector. Voor werkge-
vers is dit een handig overzicht.

Volgens de cao worden func-
ties van de werknemer door de 

werkgever ingedeeld in een func-
tiegroep en daarvoor beschikt 
de werkgever over het Handboek 
functie-indeling voor de Metaal 
& Techniek. Het is een compleet 
overzicht, maar erg overzichte-
lijk is het niet, omdat werkelijk 
alle technische functies die er 
zijn erin staan, dus ook die geen 
raakvlak hebben met de installa-
tiebranche.

OVERZICHTELIJK EN DUNNER
Dat kon anders, vond Techniek 
Nederland. Het nieuwe, overzich-
telijke en vooral veel dunnere 
handboek bevat een overzicht 
van de meest voorkomende func-
ties in de installatiebranche. De 
selectie is gebaseerd op de func-
ties die zijn doorgegeven door de 
bedrijven bij het tweejaarlijkse 
salarisonderzoek.

43 FUNCTIEPROFIELEN
In totaal gaat het om 43 func-
tieprofielen, waarbij de func-
tiegroepindeling en de cao-
beloning in salarisschalen zijn 
weergegeven. Daarmee is het 
mogelijk om het grootste deel 
van de voorkomende functies in 
te delen.

NIET TE INGRIJPEND
AANPASSEN A.U.B.
De functies zijn door leden van 
Techniek Nederland als Word-be-
stand te downloaden waardoor 
het mogelijk is om zelf kleine 
aanpassingen aan te brengen. En 
ook kunnen de functies op eigen 
briefpapier afgedrukt worden. 
Techniek Nederland merkt daar-
bij op dat aanpassingen mogelijk 
zijn, maar dat die niet zo groot 
mogen zijn dat het niveau van de 
functie wordt aangetast.

Boekje met 43 meest voorkomende 
functies in installatiebranche

Bewust Veilig-dag op 24 maart
Vanwege de Tweede Kamerver-
kiezingen wordt dit jaar de Bewust 
Veilig-dag niet op de derde, maar 
op de vierde woensdag in maart 
gehouden. Op 24 maart staat de 
vijfde editie van de Bewust Veilig-
dag op het programma.

Koninklijke Bouwend Nederland, 
Techniek Nederland, Onderhoud-
NL en Aannemersfederatie Ne-
derland sloegen vijf jaar geleden 
de handen ineen om elk jaar de 
Bewust Veilig-dag te houden. De 
reden wordt als volgt omschre-
ven: “Wij willen dat iedereen aan 
het einde van de werkdag weer 
gezond en veilig thuiskomt en aan 
het eind van zijn loopbaan gezond 
en fit met pensioen gaat. Dat is 
een gezamenlijk belang van alle 
partijen in de bouw-, installatie- en 
onderhoudsbranche. Ongeacht 
of u nu uitvoerder, schilder, glas-

zetter, spuiter/straler, onderhoud-
smedewerker, elektro- of ver-
warmingsmonteur, timmerman, 
machinist, vlechtwerker of op-
drachtgever bent: samenwerken 
in een project of op een bouw-
plaats brengt nu eenmaal risico’s 
met zich mee.”

De Bewust Veilig-dag is inmid-
dels al niet meer weg te denken. 
Tijdens de eerste editie werd op 
meer dan 2.000 verschillende 
werklocaties van 125 bedrijven 
stilgestaan bij de veiligheid op de 
werkvloer en in 2019 steeg het 
aantal deelnemende bedrijven 
en organisaties naar 400. De ver-
wachtingen voor afgelopen jaren 
waren hoopvol, maar toen stak co-
rona er een stokje voor. Dit evene-
ment was een van de eerste in de 
installatiesector die als gevolg van 
het coronavirus werd afgeschaft.

Altijd een helm op en handschoenen aan.

Techniek Nederland helpt werkgevers met minder informatie
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 ■ REFERENTIEPROJECT

BOGE KOMPRESSOREN werkt 
mee aan de bouw van een groen-
gasinstallatie die Waternet mo-
menteel bouwt in opdracht van 
Waterschap Amstel, Gooi en 
Vecht. Projectleider Stefan Des-
sens van BOGE legt uit waarom 
dit een bijzonder project is.

BOGE KOMPRESSOREN werkt mee 
aan de bouw van een groengasin-
stallatie die Waternet momenteel 
bouwt in opdracht van Water-
schap Amstel, Gooi en Vecht. 
Projectleider Stefan Dessens van 
BOGE legt uit waarom dit een bij-
zonder project is.

Waternet bouwt in opdracht 
van Waterschap Amstel, Gooi en 
Vecht een groengasinstallatie op 
het terrein van de Rioolwater-
zuivering in het westelijk haven-
gebied (RWZI-west). Hier wordt 
elke dag 160 miljoen liter water 
gezuiverd. Na het zuiveren van 
dit rioolwater blijft er slib over. 

Er zijn verschillende manier om 
dit slib te behandelen, een van de 
meest rendabele varianten is het 
vergisten van het afvalwaterslib. 
Bij dit proces komt biogas vrij dat 
opgewaardeerd kan worden met 
behulp van een groengasinstal-
latie. Van dit slib wordt nu al 13 
miljoen kuub biogas per jaar ge-
maakt. Groengas is te gebruiken 
als brandstof voor (vracht)auto’s, 
maar is ook geschikt om aan het 
aardgasnet te leveren. Zo ontstaat 
minder vraag naar fossiel aardgas. 
Dit draagt bij aan de transitie(van 
fossiele brandstoffen) naar meer 
milieuvriendelijk en groene ener-
giebronnen.

SCHOON ALTERNATIEF
Dit schone gas kan geleverd wor-
den aan duizenden woningen in 
Amsterdam en omgeving waar-
mee huishoudens straks koken en 
hun woning verwarmen. In oude-
re woningen is het vaak lastig om 
de transitie te maken naar volle-
dig elektrisch, het opgewaardeer-
de biogas biedt uitkomst en is een 

schoon alternatief. Bijvoorbeeld in 
oude wijken in Amsterdam, waar 
het minder makkelijk is om van 
het gas af te komen. 

DMT
Waternet werkt hiervoor samen 
met DMT Environmental Tech-
nology, OrangeGas en Lindegas. 
DMT heeft de technologie gele-
verd voor het opwaarderen van 
het biogas en heeft de installatie 
ontworpen. Op dit moment wordt 
druk gewerkt aan de bouw van de 
installatie die ze ook gaan onder-
houden. De Nederlandse tak van 
het al 110 jaar oude Duitse bedrijf 
BOGE KOMPRESSOREN, gevestigd 
in Uitgeest, werd geselecteerd 
voor het leveren van de stikstof en 
perslucht compressoren. 

BOGE is fabrikant van industriële 
compressoren en persluchtsyste-
men. Tot de producten van BOGE 
behoren schroefcompressoren 
en zuigercompressoren in oliege-
smeerde en olievrije uitvoering, 
scroll- en turbocompressoren, 
persluchttoebehoren van de ca-
tegorie persluchtbehandeling, 
besturingen en warmteterugwin-
ning, alsook individueel ontwik-
kelde speciale oplossingen. “Alle 
bedrijven en organisaties die pers-
lucht en/of stikstof nodig hebben, 
zijn in principe onze klanten”, vat 
Stefan Dessens puntig het portfo-
lio samen.

MEDIO VORIG JAAR
BOGE kreeg medio vorig jaar de 
opdracht van DMT Environmen-
tal Technology om de stikstof- en 
perslucht-installatie te ontwerpen 
en te bouwen. “Op basis van onder 
andere de gewenste capaciteit en 
druk maar ook de kwaliteit van 
de gassen, zijn wij aan het reke-
nen gegaan om een goede instal-
latie te ontwikkelen. Dat heeft 
zich vertaald in een installatie 
met compressoren, adsorptiedro-
gers, stikstofgeneratoren en een 
uitgebreid filtersysteem om tot de 
gewenste klasse te komen.”

RUIME ERVARING
Voor BOGE was de opdracht niet 
ingewikkeld in die zin dat ze 
hier precies weten wat voor ‘pers-
lucht ze in de kuip hebben’ en 
ruime ervaring hebben met dit 
soort klussen. Het bijzondere is 
dat het complete systeem Turn-
Key in Uitgeest is gebouwd en is 
vervoerd naar Amsterdam-West. 
Dessens: “De complete biogasin-
stallatie wordt met losse units die 
elders zijn gebouwd ter plekke 
in elkaar gezet. Het is net Lego, 
maar dan met technische instal-
laties en veel groter. Wij heb-
ben de nodige ervaring met deze 
werkwijze, dus we wisten wat we 
konden verwachten. Met name in 
de offshore industrie wordt deze 
werkwijze veelvuldig toegepast. 
Het is heel fijn werken, omdat de 

medewerkers in een warme hal 
zonder reistijd en reiskosten kun-
nen werken aan de installatie. Het 
was echt een prachtig moment 
toen de installatie naar Amster-
dam werd vervoerd.”

GEBERIT MAPRESS
Voor het leidingwerk kwam  
BOGE uit bij Geberit. “In dit geval 
is gekozen voor dubbel verzink-
te stalen leidingen van Geberit  
Mapress. De unit die wij hebben 

gebouwd staat aan het wat milde-
re begintraject van de installatie, 
waardoor kon worden gekozen 
voor deze robuuste leidingen.”

Geberit Mapress wordt door BOGE 
veel gebruikt voor perslucht en 
stikstofinstallaties, vertelt Des-
sens. En dat is best opmerkelijk, 
want BOGE heeft zelf aluminium 
leidingen van eigen fabricaat ge-
voerd. “De relatie tussen Geberit  
en BOGE is ongeveer in 2016 tot 
stand gekomen en bevalt aan 
beide kanten goed. Een van de re-
denen dat deze relatie er destijds 
is gekomen is dat nieuwe mede-
werkers de goede ervaringen met 
Mapress het bedrijf mee in hebben 
genomen.” De unit wordt opgeladen om naar Amsterdam-West te worden vervoerd.

De installatie is gebouwd. 

Gistend rioolslib basis 
voor groengasinstallatie

‘HET IS NET LEGO, 

MAAR DAN VEEL 

GROTER’

BOGE HEEFT 

RUIME ERVARING 

MET PREFAB
Het leidingwerk met Geberit Mapress.

BOGE KOMPRESSOREN bouwt middels prefab mee aan installatie 



Dinsdag 9 maart 2021 pagina 8

AGENDA

Corona dicteert 
de digitale ISH

 ■ VAKBEURS

De ISH gaat dit jaar vanwege corona helemaal digitaal. De 
belangrijkste beurs op het gebied van W-techniek, leidin-
gen, water, warmte en koude en noem het verder allemaal 
maar op, is van 22 tot en met 26 maart digitaal te volgen.

Het is al jaren vaste prik: de even jaren zijn voor de VSK in de 
Jaarbeurs Utrecht en de oneven jaren voor de ISH in Frankfurt, 
die overigens wel behoorlijk veel groter is dan de VSK. Maar van-
wege corona is alles anders geworden. De VSK kon in 2020 nog 
met de hakken over de sloot worden gehouden (de beurs was in 
de tweede week van februari toen corona nog een vreemd virus 
in Wuhan was en hooguit leidde tot kleine koppen in de nieuws-
bladen), maar door de ISH die voor het voorjaar van dit jaar ge-
pland stond, gaat een streep. Of althans, door de fysieke versie. 
Van 22 tot en met 26 maart wordt de ISH namelijk digitaal gehou-
den. En laten we het positief bekijken: dat heeft ook voordelen, 
het scheelt bijvoorbeeld een verre reis en dat is wel zo efficiënt.

INTERESSANTE FUNCTIES
Ondanks dat ISH 2021 alleen als digitale variant zal plaatsvinden, 
biedt het evenement een breed scala aan interessante func-
ties, aldus de organisatie. Exposanten krijgen een podium om 
producten en specificaties te presenteren, er worden (product)
video’s getoond en is er gelegenheid tot contact leggen met an-
dere deelnemers via onder meer chatfuncties en een-op-een 
videogesprekken. Ook zijn er livestreams en uitzendingen op 
aanvraag mogelijk en er is een afsprakensysteem voor online-
ontmoetingen met exposanten.

DIT KUNNEN WE VERWACHTEN
Wat kunnen we digitaal zoal verwachten? Allereerst is er de zoge-
heten Green Deal, want niet alleen Nederland maar heel Europa 
en de rest van de wereld gaat duurzaam. Tijdens de Green Deal 
komen alle oplossingen aan bod waarvan de wereld een beetje 
beter, schoner, duurzamer of iets in die zin wordt. Het ISH Tech-
nologie- en Energieforum draagt een steentje bij.

HYGIËNE
Onder het kopje water vallen alle oplossingen in het kader van 
drinkwaterhygiëne en de trend van meer hygiëne in de badkamer. 
Wat dat laatste betreft wijzen we bijvoorbeeld op de contactloos 
te bedienen kranen (zie ook pagina 10), maar op dit gebied zijn 
veel meer ontwikkelingen. Hygiëne is immers de sleutel tot een 
kleinere kans op besmetting met een vervelend virus. In dit ver-
band is er ook de ‘Pop up Bathroom’, met drie trends op het ge-
bied van badkamerdesign. Die trends zijn Smart, Green en Living.

VENTILATIE EN LUCHTVERVERSING
Ook nemen slimme systemen voor verwarming of juist koeling en 
ventilatie een belangrijke plek in.

Smart Bathroom, Green Bathroom en Living Bathroom. Met een 
nieuwe rode draad Inside | Outside, willen de initiatiefnemers 
van de badkamertrendpresentatie de aandacht vestigen op de 
groeiende invloed van innovatieve technologie ‘achter de muur’.

Op ish.messefrankfurt.com kan iedereen vinden hoe het digitale 
evenement kan worden bezocht. Geberit is zoals tijdens elke ISH 
ook dit jaar weer van de partij.

Even een dip, maar daarna weer 
gunstige vooruitzichten

 ■ BOUWPRODUCTIE

De bouwproductie is het afgelo-
pen coronajaar met 1,5 procent 
gekrompen en dit jaar zal de 
bouwproductie nog wat verder 
dalen met in totaal 3,5 procent. 
In het licht van de te verwach-
ten forse krimp van de Neder-
landse economie is de crisis in 
de bouw mild. En op middellan-
ge termijn zijn er goede groei-
perspectieven voor de bouw, 
waardoor de productie in de 
periode 2022-2025 weer stevig 
kan aantrekken. Ook kan de 
werkgelegenheid na de dip dit 
jaar dan weer aantrekken tot 
niveaus die hoger liggen dan 
voor de coronacrisis het geval 
was.

Dit concludeert het EIB in de zo-
juist verschenen studie ‘Verwach-
tingen bouwproductie en werk-
gelegenheid 2021’. Tot afgelopen 
jaar kende de bouw alleen maar 
hoogconjunctuur en waarschijn-
lijk zou daar nog geen einde aan 
zijn gekomen, ware het niet dat 
we al een jaar te maken hebben 
met een coronavirus dat de we-
reld platlegt.

RENOVATIE
Meest opvallend in 2020 was de 
stevige groei van de renovatie-ac-
tiviteiten bij zowel woningbouw 
als in de utiliteitsbouw. En dan 
bedoelen we met renovatie in 
de woningbouw mensen die hun 
huis opknappen. Hierbij lijkt de 
bouw te hebben geprofiteerd van 
de verschuivingen in het beste-
dingspatroon, stelt het EIB. “Nu 
uitgaven voor vakanties, reizen 
en horeca noodgedwongen moes-
ten worden beperkt, werd een 
deel van deze vrijkomende mid-
delen besteed aan investeringen 
in de eigen woning”, luidt de con-
statering.

Bij de utiliteitsbouw werd voor-
al meer verbouwd in kantoren 
en door opdrachtgevers in de 

semi-publieke sector. De nieuw-
bouw stond in beide sectoren wel 
onder druk in het afgelopen jaar. 
Zo daalde de woningnieuwbouw 
met bijna 10 procent en de utili-
teitsnieuwbouw met 5 procent.

WERKGELEGENHEID
De werkgelegenheid is wat be-
treft het aantal werkzame perso-
nen gelijktijdig ongeveer stabiel 
gebleven in personen. Alleen in 
uren gemeten is de arbeidsinzet 
gedaald. Hetzelfde aantal men-
sen werkt dus minder uren en de 

pijn zit hem voor een groot deel 
bij zzp’ers die minder snel wor-
den ingehuurd.

Voor wat betreft de verwachtin-
gen ten aanzien van de werk-
gelegenheid: deze staat dit jaar 
naar verwachting sterker onder 
druk dan in het afgelopen jaar. 
Dit hangt niet alleen samen 
met de wat sterkere teruggang 
van de productie dit jaar, maar 
wordt ook veroorzaakt door de 
vertraagde doorwerking van de 
productiedaling in 2020. In totaal 
loopt de werkgelegenheid dit jaar 
dan met 17.000 voltijdbanen te-
rug, een verlies aan werkgelegen-
heid met 3,5 procent.

KORTE TERMIJN
Volgens het EIB is het goede 
nieuws niet alleen de ontwikke-
ling van de productie zelf, maar 
ook van de ontwikkelingen die 
belangrijk zijn voor wat op korte 
termijn staat te wachten. Zo kan 
de woningnieuwbouw na een 
licht herstel bij de vergunningen 
en de nog altijd goed gevulde or-
derboeken dit jaar stabiliseren, 
luidt de verwachting. Bij de utili-
teitsnieuwbouw wijst de vergun-
ningverlening nog wel op krimp 
dit jaar. Vooral de renovatiebouw 

loopt dit jaar ten opzichte van 
2020 terug, wat volgens het EIB 
vooral als een correctie moet 
worden gezien op de incidentele 
impuls voor de groei in 2020.

3,5 PROCENT
Op middellange termijn zijn de 
perspectieven voor de bouw gun-
stig. Grote woningbouwopgaven, 
hoge duurzaamheidsambities 
en belangrijke uitdagingen rond 
vervanging en onderhoud van 
infrastructuur bieden een uit-
stekend groeipotentieel. Bij be-
nutting van dit potentieel kan 
de bouwproductie in de periode 
2022-2025 met ruim 3,5 procent 
per jaar groeien.

Bouwsector leidt relatief nauwelijks onder corona
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 ■ TOPFITTER

Veel installatiebedrijven beroe-
men zich erop dat ze innove-
rend zijn. Vraag je dan welke 
bewezen innovaties er zijn, dan 
blijkt het vaak tegen te vallen. 
Voor totaalinstallateur Lin-
thorst Techniek in Apeldoorn 
geldt het tegendeel. Hier zit in-
novatie aantoonbaar in de ge-
nen. Algemeen directeur Erik 
Linthorst vertelt geestdriftig 
over innovatie, maar ook over 
andere unieke usp’s plus een 
opvallende visie over energiele-
vering waarmee het bedrijf zich 
in de markt zet.

Dat innovatie in het DNA van 
Linthorst zit, bewijst het bedrijf 
al vanaf de oprichting in 1978. 
Duurzaamheid en innovatie wa-
ren het speerpunt voor oprichter 
Henk Linthorst. Nederland zat in 
die tijd midden in de oliecrisis en 
energie was duur. Hierdoor had-
den particulieren die niet aange-
sloten werden op het gasnetwerk 
interesse om te verduurzamen om 
zodoende geld te besparen. Henk 

installeerde destijds al warmte-
pompinstallaties die door bron-
systemen in de aarde gevoed wer-
den en het kantoor aan toen nog 
de Koningstraat werd voorzien 
van een warmtepompinstallatie, 
zonnecollectoren en een windmo-
len op het dak. Goed voorbeeld 
doet volgen, want dit beleid volgt 
het bedrijf met inmiddels rond 
driehonderd medewerkers nog 
steeds.

OOSTGRENS
Anno 2021 is Linthorst Techniek 
een solide totaalinstallateur (W 
en E) dat wordt geleid door Henks 
zonen Gijs, Erik en Gertjan. Het 
werkgebied is nagenoeg heel Ne-
derland met regelmatig een uit-
stapje over de oostgrens (in Kleef 
heeft Linthorst zelfs een aparte 
BV). Ongeveer twee derde van de 
omzet komt voort uit werktuig-
bouw en een derde uit elektro-
techniek.

GUNNEN OP WAARDE
Uit het portfolio blijkt dat er een 
groot aantal relaties is waar Lin-
thorst al jaren voor werkt. Erik 
Linthorst is er trots op. “Wat ons 
onder andere onderscheidt in de 
markt is dat wij voor een grote 
groep vaste relaties werken op ba-
sis van wat wordt genoemd ‘gun-
nen op waarde’. Zij kiezen voor 
ons omdat we samen met hen 
kijken naar en werken aan door 
onszelf ontwikkelde concepten 

waarvan zij de vruchten plukken. 
Wij kijken daarvoor continu hoe 
dingen anders kunnen.”

Over de werkwijze zegt hij: “Over 
het algemeen zitten we bij be-
paalde projecten vanaf het begin 
in het bouwteam en dan luiste-
ren wij naar de wensen. Aan de 
hand daarvan ontwikkelen wij 
een concept dat het beste is voor 
de klant. De markt vraagt immers 
steeds meer om samen te werken 
en hiermee samen waarde te cre-
eren. En onze relaties vertrouwen 
ons, waardoor wij nieuwe en ver-
beterde technieken snel naar de 
markt kunnen brengen.”

KITCHEN AIR TECHNOLOGY
De afdeling Research en Deve-
lopment heet bij Linthorst Team 
Techniek voor de Toekomst en fo-
cust zich op het ontwikkelen van 
producten en diensten waarmee 
een belangrijke bijdrage wordt 
geleverd in de energietransitie. 
Een voorbeeld is het Kitchen Air 
Technology (KAT) systeem: een 
innovatieve installatie waarmee 
warme lucht uit grootkeukens 
wordt gereinigd en hergebruikt. 
“Ongeveer 80 procent van de 
veelal vettige dampen wordt her-
gebruikt en dat is uniek. We heb-
ben hiervoor samengewerkt met 

de Universiteit van Twente, maar 
het systeem is door ons bedacht 
en ontwikkeld”, zegt Linthorst.

HOOGTEMPERATUURWARMTE-
POMP
De hoogtemperatuurwarmte-
pomp is een andere innovatie en 
is een ander verhaal (zie ook het 
bericht op de voorpagina). Een 
veel groter verhaal vooral, dat een 
oplossing is bij de wens om Neder-
land van het aardgas af te helpen. 
Na veel kennis te hebben opge-
daan met nul-op-de-metertrajec-
ten en energie-expedities focust 
Linthorst Techniek zich vol op de 
ontwikkeling van hoogtempera-
tuurwarmtepomptechniek. Hier-
mee is Linthorst met de meest 
veelbelovende innovatie winnaar 
geworden van Topsector Energie 
van 2015 tot 2017 en dit wordt 
ondersteund met een subsidie. In 
2017 is hiermee de eerste wijk in 
Leiden in Nederland van het gas 
gehaald. Sinds 2017 tot nu is het 
team verder gegaan met de in-
novatie en productontwikkeling. 
Op dit systeem zijn sinds enkele 
weken geleden diverse patenten 
vastgelegd.

HET VERSCHIL MAKEN
Erik Linthorst: “Met deze 
warmtepomp kunnen we in de 

energietransitie het verschil ma-
ken, want hiermee kunnen we in-
stallaties van het gas afhalen zon-
der in de woningen zelf iets aan 
te passen. In Leiden draait het nu 
drie jaar heel succesvol met lage 
tarieven en nul storingen. Of dit 
de heilige graal is voor heel Ne-
derland? Laat ik het zo zeggen: 
dit is de oplossing voor heel veel 
vraagstukken op het gebied van 
de energietransitie.”

ENERGIELEVERANCIER
In het verlengde hiervan is er 
het gegeven dat Linthorst inmid-
dels officieel energieleverancier 
is. Linthorst: “Techniek is com-
plex en klanten willen ontzorgd 
worden, waar we met ‘warmte 
as a service’ invulling aan kun-
nen geven. Hiervoor hebben we 
inmiddels het eigen energielabel 
Wij maken energie ontwikkeld 
en de benodigde vergunning bij 
de Autoriteit Consument & Markt 
verkregen. Wij zijn klaar om gro-
te wooncomplexen of wijken van 
het gas te halen. De techniek is er 
klaar voor.”

BIM
Gezien deze achtergrond is het 
een open deur dat Linthorst Tech-
niek jaren geleden alweer Bouw 
Informatie Modelleren (BIM) 

heeft omarmd. Zonder BIM gaat 
het gewoon niet meer in Apel-
doorn-Noord. “Vrijwel alles ge-
beurt bij ons in BIM en we hebben 
ook al enige tijd een BIM-manager 
in dienst. BIM is, laat dat duidelijk 
zijn, namelijk een ideale manier 
van werken, vooral omdat je alle 
eventuele problemen voor bent. Je 
gaat pas beginnen met het maken 
van installaties op de bouwlocatie 
als het ontwerp van alle bouw-
partners volledig in detail in BIM 
staat. Onze monteurs op de bouw 
beschikken ook over een iPad 
waarin ze het ontwerp in 3D kun-
nen zien. Dit helpt de efficiency 
op de bouw.”

HELPEN
Linthorst Techniek houdt de ken-
nis over BIM overigens niet voor 
zichzelf, maar deelt deze graag. 
“Wij hebben op dit gebied in-
middels zo veel kennis dat we 
partners die hier niet of minder 
bedreven in zijn helpen. En we 
staan ook leveranciers met raad 
en daad bij om het systeem te ver-
rijken, waaronder Geberit. Samen 
met Geberit werken we nu binnen 
BIM aan een beugeltoepassing, 
zodat de monteur niet overal een 
kruisje hoeft te zetten waar de 
beugels komen.”

KENNIS GEDREVEN
Helder is dat Linthorst een ken-
nisgedreven installatiebedrijf is 
en dat vraagt een bepaald soort 
medewerkers. Momenteel werken 
er rond driehonderd medewer-
kers en besteedt Linthorst veel 
aan het verder opleiden van zijn 
medewerkers. Op kantoor is de in-
stroom sinds enkele jaren met na-
me van hbo/wo-niveau omdat het 

werkveld steeds complexer wordt. 
Linthorst verkeert hierbij in de 
positie dat het relatief makkelijk 
goede mensen vindt. Maar dat 
gaat niet zomaar. Erik Linthorst 
zelf zit in het bestuur van Instal-
latiewerk, het bedrijf is altijd pre-
sent bij open dagen op scholen en 
nieuw talent krijgt alle kans om 
zich te ontplooien. “Wij bouwen 
onze organisatie rondom de ta-
lenten en ambities van onze me-
dewerkers en hebben inmiddels 
een positie dat mensen hier graag 
willen werken, maar dat gaat niet 
vanzelf. We bieden bijvoorbeeld 
veel jonge mensen een snuffel-
stage aan, waarbij ze kunnen ken-
nismaken met het bedrijf. En dan 
bedoel ik echt kennismaken. Een 
stagiair gaat dan een dag met de 
installateur op pad zodat zij of hij 
kan zien wat werken bij Linthorst 
inhoudt.”

Gijs, Gertjan en Erik Linthorst (vlnr) leiden Linthorst Techniek volgens de beleidslijnen die hun vader Henk als oprichter van 
het bedrijf heeft uitgezet. 

Bij Linthorst Techniek zit 
innovatie in het DNA

LINTHORST 

TECHNIEK WIL 

VERSCHIL MAKEN

Apeldoorns installatiebedrijf gelooft heilig in vernieuwing

INSTALLATEUR IS 

OOK ENERGIE-

LEVERANCIER



 ■ HYGIENE

Het onderwerp ‘hygiëne’ is op 
dit moment belangrijker dan 
ooit. Ook (semi-)openbare sa-
nitairruimten moeten aan een 
breed scala hoge eisen voldoen. 
Voor deze ruimtes bestaan er al-
lerlei hygiënische oplossingen. 
Het assortiment van Geberit be-
vat onder andere verschillende 
touch-free spoelsystemen voor 
allerlei bouwsituaties die een-
voudig geïnstalleerd kunnen 
worden.

De kans op verspreiding van bac-
teriën is het grootst op plaatsen 
die met de hand worden aan-
geraakt, zoals de knoppen van 
toiletten, urinoirs, kranen, hand-
drogers en deurklinken. “Bij was-
tafels zorgen touch-free kranen 
en zeepdispensers dat het risico 
zo klein mogelijk is. Hetzelfde 
geldt voor de dispensers van weg-
werphanddoekjes”, aldus Jeroen 
Bosman, product manager Sani-
tairsystemen bij Geberit. Toiletten 
en urinoirs moeten ook touch-free 
kunnen worden bediend.

BEDIENINGSPLATEN
Installatie-elementen vormen 
een goede basis voor het instal-
leren van touch-free onderdelen. 

Door de modulaire opbouw kun-
nen touch-free bedieningsplaten 
meestal ook achteraf worden 
gemonteerd. Met touch-free 
bedieningsplaten is er minder 
handcontact nodig. De infrarood-
sensor signaleert een gebruiker 
en maakt het mogelijk dat de 

spoeling wordt geactiveerd als er 
een hand voor wordt gehouden, 
zonder de knop werkelijk aan te 
hoeven raken.

WANDKRANEN
Geberit biedt verschillende 
touch-free kranen voor wastafels. 

De elektronische techniek van 
de kranen Piave en Brenta is 
weggewerkt in een slimme func-
tiebox in het installatie-element. 
Daardoor vallen deze kranen 
slanker en eleganter uit dan 
modellen waar de elektronische 
onderdelen in de kraan zitten. 

Bovendien zijn deze kranen be-
ter beschermd tegen beschadi-
gingen.

URINOIRSYSTEEM
De touch-free bedieningsplaten 
voor urinoirs zijn betrouwbaar 
en flexibel. Ze bieden verschil-
lende mogelijkheden voor door-
spoelen en voor het instellen van 
spoelintervallen. Door de modu-
laire opbouw en de mogelijkheid 
om een batterij aan te sluiten 
voor de stroomvoorziening kun-
nen de touch-free systemen ook 
achteraf worden ingebouwd.

SERVICES
Openbare en semi-openbare uri-
noirs moeten te allen tijde volle-
dig functioneel zijn en in perfecte 
staat zijn. Serviceonderdelen zijn 
snel leverbaar, de garantie op on-
derdelen is royaal en onderdelen 
blijven lang leverbaar. Daardoor 
kan onderhoud snel worden uit-
gevoerd, waardoor de systemen 
nooit lang buiten gebruik zijn.

Touch-free als nieuwe standaard

Geberit Piave touch-free wandkranen.

CONTACTLOOS 

VERKLEINT KANS 

OP BESMETTING
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Hygiëne is belangrijker dan ooit

 ■ ZZP

‘Zzp’ers en uitzendkrachten 
hebben zwaar te lijden onder 
de coronacrisis. Ze worden 
naar huis gestuurd bij lopende 
projecten en nieuwe opdrach-
ten blijven uit.’ Dit schreef Co-
bouw vorig jaar maart, in de 
periode dat Nederland net de 
eerste lockdown voor de kiezen 
had gekregen. Maar hoewel de 
stofwolken nog steeds niet zijn 
neergedaald maar er wel zicht 
is op de gevolgen van de eerste 
coronamaanden, kan worden 
vastgesteld dat het vooralsnog 
meevalt met arbeidsverlies 
door zzp’ers.

Dit stelt de monitor ZZP’ers Bouw 
vast op basis van een halfjaarlijkse 

conjunctuurmeting onder zzp’ers 
in de bouw. Het onderzoek is ver-
richt van september tot en met 
november en betreft vragen over 
de ontwikkelingen in het eerste 
halfjaar van 2020.
De laatste jaren nam het aan-
tal personen dat als zzp’er in de 
bouw actief is sterk toe en ook in 
het eerste halfjaar steeg het aan-
tal, zij het minder snel. Afhanke-
lijk van de toegepaste definitie 
gaat het om een groep van onge-
veer 157.000 ondernemingen zon-
der personeel die inmiddels een 
belangrijke schakel vormen in 
het productieproces van de bouw.

LICHT GESTEGEN
In het eerste halfjaar van 2020 
steeg het aantal zzp’ers licht (3 
procentpunt) ten opzichte van 

het tweede halfjaar van 2019, na 
een lichte daling van 2 procent 
in het tweede halfjaar van 2019. 
De uurtarieven zijn in het eerste 
halfjaar van 2020 licht gestegen, 
maar het aantal gewerkte uren 
is gedaald met bijna anderhalf 
uur per week, terwijl het aantal 
gewerkte weken per halfjaar met 
één week is gestegen. Hierdoor 
is het gemiddelde maandelijkse 
bruto inkomen licht gestegen (50 
euro) naar 6.400 euro. Daarnaast 
is de orderportefeuille met twee 
weken gedaald. Toch verwacht 
ruim 60 procent van de zzp’ers 
dat de markt gelijk zal blijven.

GEWERKTE UREN
Het aantal gewerkte uren per 
week is in het eerste halfjaar van 
2020 met ruim anderhalf uur ge-
daald. Daarmee ligt het gemid-
delde aantal gewerkte uren per 
week op 40½. De daling van het 
aantal gewerkte uren was met 
name bij zzp’ers in de algemene 
bouw sterk (-2 uur). Het gemid-
delde aantal gewerkte weken per 
halfjaar is in het eerste halfjaar 
van 2020 gestegen met één week. 
Hiermee werken zzp’ers in de 
bouw gemiddeld 23 van de 26 we-
ken per halfjaar.

Het grootste gedeelte van de 
zzp’ers (60%) hanteert een uurta-
rief van 40 euro of hoger.

Zzp’er in de bouw minder hard 
getroffen dan werd gevreesd

Werken aan vers bloed

 ■ ONDERWIJS

Het zogeheten Platform D&P 
(van Diensten en Producten) 
en Wij Techniek hebben af-
gesproken dit en aankomend 
schooljaar samen te werken 
om leerlingen te laten zien 
hoe zij deel kunnen uitmaken 
van een duurzame toekomst 
en welke rol techniek daarin 
speelt. “Het belang van de 
leerling staat centraal. Daar-
om helpen wij leraren een 
beter beeld te bieden van de 
mogelijkheden van de installa-
tiebranche”, zegt Hans Haring, 
projectmanager Onderwijs bij 
Wij Techniek.

Jaarlijks volgen zo’n 120.000 
leerlingen op het vmbo het D&P-
profiel, wat staat voor Dienstver-
lening en Producten. Een kwart 
van hen kiest voor techniek en 

een relatief klein deel daarvan 
kiest voor de installatiebranche. 
Volgens Wij Techniek (het voor-
malige OTIB) kiezen veel leerlin-
gen niet voor techniek vanwege 
de onbekendheid ervan, maar 
hoe dan ook kiezen veel te weinig 
jongeren voor en loopbaan in de 
installatiebranche terwijl dit zo 
enorm nodig is.

Brancheorganisatie Techniek 
Nederland trekt daarom aan de 
bel in politiek Den Haag (zie het 
artikel op de voorpagina) en het 
Platform D&P en Wij Techniek 
slaan inmiddels de handen ineen 
om opdrachten te ontwikkelen 
waarbij ook techniek aan bod 
komt. Concreet betekent deze 
samenwerking dat een ontwik-
kelingsgroep van docenten sa-
men met Wij Techniek en Plat-
form D&P aan de slag gaat om 
opdrachten te ontwikkelen.

Volgens monitor ZZP’ers Bouw 
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Subsidie elektrische bestelwagen 
kan worden aangevraagd

 ■ SUBSIDIE

Vanaf 15 maart kan er subsidie 
worden aangevraagd voor een 
nieuwe elektrische bestelwa-
gen. De regeling is zeer welkom 
omdat vanaf 2025 veel steden 
overgaan op ‘zero emissie zo-
nes’. Dat betekent dat installa-
teurs met bestelwagens die niet 
voldoen aan de eisen van ‘geen 
uitstoot’ niet meer de binnen-
stad in mogen.

De subsidieregeling geldt voor 
lichte en zware bedrijfsauto’s met 
een maximaal gewicht van 4.250 
kilo en voor de lichte bedrijfswa-
gens moet de actieradius mini-
maal 100 kilometer zijn.

De subsidie per bedrijfsauto be-
draagt 10 procent van de netto 
catalogusprijs of verkoopprijs tot 
een maximaal bedrag van 5.000 
euro. Per jaar mag een bedrijf voor 

400 bedrijfsauto’s subsidie aanvra-
gen. Als de subsidie is ontvangen, 

dan moet de bestelauto minimaal 
drie jaar in bezit blijven.

 ■ IMPRESSIE

Het begint er steeds meer op te 
lijken dat de elektrificatie van 
het wagenpark en zeker ook 
van het bestelwagenpark niet 
meer te stuiten is. Er is inmid-
dels een redelijk ruime keus, 
waarbij we u deze keer willen 
wijzen op de e-Soul Cargo van 
Kia. Groot is de auto niet, maar 
betaalbaar wel en je krijgt er 
ook nog subsidie op (zie het be-
richt onderaan deze pagina).

Het is in elk geval een geinig 
karretje om te zien, die e-Soul 
Cargo. Wat hoger op de poten, 
een mooie smalle grille waarin 
de led-koplampen mooi doorlo-
pen en achterop wordt vrijwel 
de hele achterruit omringd door 
achterlichtunits! Kia staat nog 
steeds te boek als een merk waar 
je niet de blits mee maakt, maar 
dat is inmiddels misplaatst want 
het Koreaanse automerk komt 
met de ene na de andere leuke 
en betaalbare auto op de proppen 
en nu dus ook een elektrische be-
stelwagen.

De e-Soul is geen grote bestelwa-
gen, maar meer een twijfelaar. 
Maar laten we wel wezen: als je 
als installateur niet al te veel ge-
reedschap en leidingwerk bij je 
hebt, is dit prima te doen.

INTERIEUR
Ook het interieur deugt. Puike 
stoelen, goede ergonomie (dat 
wil zeggen dat je overal makke-
lijk bij kunt), een fijn in de hand 
liggend stuur en midden in het 
dashboard een 10,25 inch groot 
touchscreen met makkelijk te 
bedienen functies. Erg handig is 
dat standaard te zien is hoever de 
dichtstbijzijnde laadpaal verwij-
derd is van je locatie.

ACTIERADIUS
De e-Soul wordt voortbewogen 
door een 136 pk sterke elektro-
motor die goed is voor een kop-
pel van 395 Nm. Het accupakket 
is keurig weggewerkt onder de 
vloer van de auto, zoals het hoort. 
Met deze motor heeft de Kia een 
actieradius van 267 kilometer, 
maar trek daar voor de veilig-
heid een procent of 10 vanaf bij 

volle lading en koud weer. Kom je 
dan niet uit, dan is het 64 kWh 
accupakket een goed alternatief. 
Daar krijg je een 204 pk sterke 
motor voor die je op een volle 
accu 425 kilometer ver brengt. 
Opladen aan het normale stop-
contact duurt zo’n 11 uur. Aan 
de 3-fasenlaadpaal iets meer dan 
4 uur en wie een 50 kW of 100 
kW snellader (DC) gebruikt, kan 
in een klein uurtje de accu’s zo 
goed als vol laden.

METALEN LAADVLOER
De e-Soul Cargo verschilt van 
de e-Soul personenauto doordat 
de achterbank en bagageruimte 
verdwenen zijn ten gunste van 

een metalen laadvloer. In de 
laadvloer zit een luik dat toe-
gang geeft tot een vak onder de  
vloer, waar onder meer de 
laadkabels kunnen worden 

opgeborgen. De laadruimte is 
goed toegankelijk door de zij-
deuren, 77 x 102 cm groot. Het 
laadvolume is zo’n 1,1 kuub, het 
laadvermogen 415 kg.

De auto is een blijvertje

 ■ GEACCEPTEERD

De auto blijft in Nederland een normaal geaccepteerd vervoer-
middel en dat betekent dat met alle nadelen ervan moet worden 
gedeald.

Dit blijkt uit het Toekomstperspectief Automobiliteit 2040 dat het mi-
nisterie van Verkeer en Waterstaat onlangs heeft gepresenteerd.
Deze nota is een belangrijke omslag in het denken over de auto. Na-
tuurlijk is er vervuiling, natuurlijk zijn er files en natuurlijk heeft de auto 
ruimte over, maar feit is ook dat veel Nederlanders nu eenmaal liever 
de auto gebruiken dan dat ze met het openbaar vervoer reizen.

De beleidsmakers denken inmiddels dat de belangstelling voor de 
auto niet afneemt, maar veel eerder zal stijgen, ook onder jongeren. In 
de notitie staat ook dat voor circa 90 procent van alle ritten geldt dat 
die met het ov twee keer zo lang of nog langer zouden duren. Alleen in 
stedelijke gebieden is dit anders, maar hoe dan ook blijft de auto een 
dominante rol spelen in het mobiliteitssysteem. We hebben een aantal 
belangrijke passages eruit gehaald:
- De auto blijft onverminderd populair door de vrije mobiliteit die hij 
biedt.
- 75% van de kilometers en 43% van de verplaatsingen worden met de 
auto gemaakt. We zien mensen steeds meer, vaker en verder met de 
auto reizen.
- Gebruikers vinden de auto gemakkelijk, comfortabel, onafhankelijk, 
het gevoel van op jezelf zijn, en flexibel.
- Voor circa 90% van de dagelijkse autoverplaatsingen is het ov geen 
alternatief.

  

Kia e-Soul Cargo

Motor: elektromotor
Vermogen: 136 pk
Koppel: 395 Nm
Accupakket: 39,2 kWh
Afmetingen lxbxh: 420x180x161
Wielbasis: 260 cm
Tilhoogte: 77 cm
Prijs vanaf: 29.814 euro

Specificaties

Nissan heeft de e-NV200 als elektrische bestelauto in het gamma.

Kia e-Soul Cargo: bescheiden maar 
handige elektrische bestelwagen
Ook Koreanen doen mee in elektrificatie bestelwagenmarkt
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SPHINX 300 
HEET NU 
GEBERIT 300

Het verschil tussen de wastafel links en de wastafel rechts? Dat is er niet.  
Het design is hetzelfde en de kwaliteit is zoals u van ons gewend bent.  
Alleen de merknaam is anders. Want vanaf 1 april hebben alle  
Sphinx producten een nieuwe naam. Sphinx heet vanaf nu Geberit. Kijk op

www.sphinxisgeberit.nl
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