
 ■ ENERGIETRANSITIE
Het nieuwe leer- en innovatie-
programma ‘Mensen Maken 
de Transitie’ richt zich onder 
andere op de instroom van vol-
doende technische vakmensen 
met zogenoemde groene talen-
ten, maar ook dienen installa-
teurs zich bij- en om te scholen. 
Door onder meer de opleiding 
van installateurs aan te passen 
voert straks één installatiemon-
teur verschillende werkzaamhe-
den uit, want dit scheelt tijd en 
mankracht. De installateur 2.0 
wordt een duizendpoot. 

‘Mensen Maken de Transitie’ is 
een initiatief van onder meer 
Techniek Nederland, Bouwend Ne-
derland, Netbeheer Nederland, de 
MBO Raad, Vereniging Hogescho-
len, 4TU en FNV, en heeft tot doel 
de verduurzaming van bestaande 
woningen te versnellen. Door een 
betere ketensamenwerking, slim-
mere productieprocessen en (bij)
scholing van werknemers wordt 
het straks eenvoudiger om hele 
wijken in één keer aan te pakken. 
Dit is hard nodig, want in 2030 
moeten volgens het Klimaatak-
koord 1,5 miljoen woningen ver-
duurzaamd zijn.

NAUWE SAMENWERKING
De energietransitie vraagt om een 
nauwe samenwerking tussen de 
beroepspraktijk en het onderwijs. 
De onderwijssector is daarom 
nauw betrokken bij ‘Mensen Ma-
ken de Transitie’. De MBO Raad, 
de Vereniging Hogescholen en de 
vier technische universiteiten van 
Nederland (4TU) gaan de nieuwe 
inzichten op het gebied van de 
energietransitie een prominente 
plaats geven in hun onderwijspro-
gramma’s.

WARMTEPOMPEN
‘Mensen Maken de Transitie’ le-
vert praktische kennis op die helpt 
om verduurzaming van woningen 
en gebouwen efficiënter uit te 
voeren. Voor het verzwaren van 
de elektriciteitsaansluiting die 
nodig is voor het aansluiten van 
een warmtepomp zijn nu nog een 
installatiemonteur en een mon-
teur van de netbeheerder nodig, 
maar dat moet anders worden. De 
opleiding wordt aangepast zodat 
er nog maar één persoon komt die 
allebei aansluit.

Alle nieuwbouw vanaf 1 januari
Bijna Energieneutraal (BENG)

 ■ DUURZAAMHEID
Voor alle nieuwbouw, zowel 
woningbouw als utiliteitsbouw, 
geldt dat de vergunningaanvra-
gen vanaf 1 januari 2021 moe-
ten voldoen aan de eisen voor 
Bijna Energieneutrale Gebou-
wen (BENG). Deze komt in de 
plaats van de Energie Prestatie 
Coëfficiënt (EPC). De eisen vloei-
en voort uit het Energieakkoord 
voor duurzame groei en uit de 
Europese Energy Performance 
of Buildings Directive (EPBD). 

De energiebehoefte (BENG 1) is 
een maat voor de energiezuinig-
heid van het gebouw zelf. Het gaat 
daarbij om de energiebehoefte 
voor zowel verwarming als koe-
ling, onafhankelijk van de aan-
wezige installaties. Naast ther-
mische isolatie hebben zaken als 
zon-oriëntatie en kierdichtheid 
daar invloed op. Er wordt ook re-
kening gehouden met een vaste 
hoeveelheid ventilatielucht.

De hoeveelheid primaire fossiele 

energie (BENG 2) is het best voor 
te stellen als de energie-inhoud 
van de oorspronkelijke brandstof, 
bijvoorbeeld in de elektriciteits-
centrale. Doordat er een aandeel 
hernieuwbare (duurzame) energie 
wordt gevraagd (BENG 3), is te con-
cluderen dat dit verplicht wordt. 
Daarbij telt niet alleen directe op-
wek mee, zoals in zonnepanelen 
of -collectoren, maar ook het ge-
bruik van omgevingswarmte uit 
bijvoorbeeld de bodem of de lucht 
via een warmtepomp. 
De energieprestatie bij BENG 
wordt bepaald aan de hand van 
3 individueel te behalen eisen: 
de maximale energiebehoefte in 
kWh per m2 gebruiksoppervlak 
per jaar (kWh/m2.jr), het maxi-
male primair fossiel energiege-
bruik, eveneens in kWh per m2 
gebruiksoppervlak per jaar (kWh/
m2.jr) en het minimale aandeel 
hernieuwbare energie in procen-
ten.

BENG PER GEBOUWTYPE
De BENG-eisen zijn verschillend 

voor ieder gebouwtype. De Euro-
pese richtlijn EPBD stelt dat over-
heidsgebouwen een voorbeeld-
functie hebben. Een gebouw is 
een overheidsgebouw dat wordt 
gebruikt door rijk, provincie, ge-
meente, waterschap, zelfstandig 
bestuursorgaan of adviesraad. Ge-
bouwen die hier niet onder vallen 
zijn private instellingen met een 
publieke taak, zoals zorginstel-
lingen, welzijnsinstellingen, wo-
ningbouwcorporaties en onder-
wijsinstellingen.

Dit onderdruk systeem gebruikt bovendien minder productmateriaal 
en ruimte dan traditionele systemen - nog een reden om voor 
Geberit Pluvia te kiezen. Met perfecte technologie, innovatieve details 
en een uitgebreide service zet Geberit continu  de standaard op het 

Nu beschikbaar: vernieuwde BIM-data met Autodesk Revit.
www.geberit.nl/pluvia

BIM content beschikbaar 

voor Autodesk® Revit®.

EEN MILJARD KEER 
BEWEZEN 

GEBERIT MAPRESS FITTINGEN

www.geberit.nl/mapress
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is een duizendpoot
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Subsidieregeling voor 
ventilatie op scholen

Alleen poep, plas en
(wc-)papier doorspoelen
DOORSPOELEN
De waterschappen in Nederland 
roepen Nederlanders op om al-
leen ‘de 3 p’s’ door de wc te spoe-
len: poep, plas en (wc-)papier.

In Nederland zijn gemeenten ver-
antwoordelijk voor het rioolstel-
sel en waterschappen voor het zui-
veren van rioolwater. Het water 
dat via gootstenen, doucheputjes 
en toiletten wordt weggespoeld, 
komt uiteindelijk terecht in 1 van 
onze 16 rioolwaterzuiveringsin-
stallaties.

Momenteel voeren de waterschap-
pen de campagne Waterbazen, 
waarbij zij iedereen bedanken 
bij te dragen aan schoon en vol-
doende water. Door bijvoorbeeld 
geen vochtige doekjes, tampons, 
verf, chemische middelen, medi-
cijnen of frituurvet door de wc of 
gootsteen te spoelen, wordt het 
milieu al ontlast. Deze materia-
len zijn moeilijk uit rioolwater te 
zuiveren en kunnen zorgen voor 
verstoppingen in de riolering of 
bij gemalen.

 ■ VENTILATIE
Gemeenten kunnen vanaf 4 ja-
nuari subsidie aanvragen voor 
de verbetering van ventilatie-
systemen in schoolgebouwen. 
Daarvoor is 100 miljoen euro 
beschikbaar. Gebleken is dat 
in minstens 11 procent van de 
schoolgebouwen de ventilatie 
niet deugt.

Begin oktober bracht het Lande-
lijk Coördinatieteam Ventilatie 
op Scholen (LCVS) een rapport uit 
over de ventilatie in schoolgebou-
wen. Daaruit blijkt dat minstens 
11 procent van de onderzochte 
schoolgebouwen niet voldoet aan 

de wettelijke ventilatienormen. 
Het kabinet besloot naar aanlei-
ding van het rapport de Specifie-
ke uitkering ventilatie in scholen 
(SUVIS) te verstrekken. Onder-
wijsminister Slob geeft schoolbe-
sturen en gemeenten drie jaar de 
tijd om de ventilatiesystemen in 
orde te brengen.

Het bedrag van 100 miljoen euro 
is het eerste deel van een groter 
subsidiepakket. In totaal heeft het 
kabinet voor een beter binnenkli-
maat in schoolgebouwen 360 mil-
joen euro uitgetrokken.

BOUW- EN INSTALLATIEKOS-
TEN
Met de SUVIS kunnen gemeenten 
het binnenklimaat van bestaande 
schoolgebouwen verbeteren. De 
subsidie is vooral bedoeld voor de 
financiering van bouw- en instal-
latiekosten. Gemeenten kunnen 
een aanvraag indienen van 4 ja-
nuari tot en met 30 juni 2021. De 
subsidie bedraagt maximaal 30% 
van de totale kosten. De overige 
70% komt voor rekening van scho-
len of gemeenten.

De Wet kwaliteitsborging voor het bouwen (Wkb) is nog geen hot topic 
in de installatiebranche, maar geloof me, over een jaar is dat heel an-
ders. Wettelijk is vastgelegd dat de opdrachtgever kwaliteit moet krij-
gen en als aannemer of installateur ben jij daar verantwoordelijk voor. 
Van het ontwerp tot het functioneren van installaties moet jij aantoon-
bare kwaliteit leveren.

Officieel wordt de Wkb ingevoerd op 1 januari 2022, maar de komende 
maanden wordt de wet al in gang gezet. De ambitie is namelijk om ko-
mend jaar 10% van de nieuwbouwprojecten te laten toetsen door een 
kwaliteitsborger. Verwacht wordt dat deze kwaliteitsborger veel stren-
ger dan de gemeente zal toezien op de werkzaamheden. Dat doet hij 
in drie fasen. Het ontwerp wordt getoetst aan het Bouwbesluit 2012 
(vanaf 2022: Besluit bouwwerken leefomgeving), tijdens de uitvoering 
worden steekproeven op de bouwplaats genomen én de kwaliteits-
borger controleert bij oplevering het functioneren van het gebouw en 
de systemen. Deze toetsing geldt voor alle bouwwerken in risicoklas-
se 1. Dit zijn nieuwe woningen en kleine bedrijfspanden, maar ook ver-
gunningsplichtige verbouwwerkzaamheden.

Al wordt de installateur in de Wkb niet expliciet genoemd en is de aan-
nemer degene die de eerstverantwoordelijke is, ook onderaannemers 
krijgen met de Wkb te maken. Alles draait namelijk om bewijslast. De 
aannemer zal van de betrokken installateurs een dossier verwachten 
waarin de plannen en materialen beschreven zijn. Is er bij het ontwerp 
van het tapwatersysteem rekening gehouden met de BENG-eisen? 
Zijn de afvoeren op de juiste wijze gedimensioneerd en voldoet het 
rioolontwerp aan alle voorwaarden? Is er bij het ontwerp van de badka-
mer rekening gehouden met de belasting van het keramiek? De kwali-
teitsborger ziet in het ontwerp toe op al deze aspecten, maar, let op … 
ook later in het proces is het niet mogelijk de binnenbocht te nemen. 
De kwaliteitsborger toetst namelijk ook op de bouwlocatie of de werk-
zaamheden volgens plan worden uitgevoerd.

Op papier lijkt de Wkb een grote verandering, maar het is geen rege-
ling om te vrezen. De aansprakelijkheid wordt uitgebreid en het toe-
zicht verandert, maar in essentie wijzigt de regelgeving niet. De klant 
moet de kwaliteit krijgen waarvoor hij betaalt en dat doe je door te in-
stalleren volgens de normen die nu ook gelden. Hou er alleen rekening 
mee dat er vaker gevraagd wordt om documentatie en onderbouwing. 
Hiervoor kun je natuurlijk bij Geberit terecht. Uitgebreide documenta-
tie en installatievoorschriften vind je op onze website. Onze producten 
voldoen aan alle geldende eisen en voor vragen staat ons team voor je 
klaar. Samen zorgen we ervoor dat je Wkb-proof bent.

Door Andy van Oijen
Trainingsmaganer Geberit

Lever jij kwaliteit?
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Overheid trekt in totaal 360 miljoen euro uit

Natte toiletdoekjes en billendoekjes zijn een plaag voor het riool.

Regelgeving en kwaliteitseisen voor de sanitair-
technische installaties zijn vaste onderwerpen 
in de cursussen van Geberit. Zodra we weer 
mogen starten met onze cursussen laten wij dit 
uiteraard direct weten!



LinksonderKop
JET-NET & TECHNET LOKET IS ER VOOR ALLE GASTLESSEN

 ■ GASTLESSEN
Het Jet-Net & TechNet Loket is 
de nieuwe naam van het plat-
form waarop gastlessen en 
meer worden aangeboden. Be-
drijven die willen meewerken, 
kunnen hier terecht.

‘Gastlessen, zó geregeld’ was de 
weinig sprankelende naam van dit 
platform, dat nu in een nieuw vat 
is gegoten. Hier kunnen bedrijven 
gastlessen, maar ook bedrijfsbe-
zoeken, snuffelstages, project-
opdrachten en videogastlessen 
met themalesbrieven aanbieden 
en vinden. Jet-Net & Techniek 
moet hiermee dé online plek wor-
den waar scholen en technische 
bedrijven elkaar gemakkelijk vin-
den om samen kinderen en jon-
geren de wereld van techniek en 
technologie te helpen ontdekken.

Het is de bedoeling dat het plat-
form zich organisch ontwikkelt, 
maar het platform biedt nu vm-

bo-scholen al themalesbrieven 
en videogastlessen voor metaal 
en duurzaamheid, en installatie-
techniek en energietransitie aan, 
ontwikkeld en uitgewerkt met Ko-
ninklijke Metaalunie en Techniek 
Nederland.

Meewerken?

Wilt u of uw bedrijf ook meewer-
ken en jongeren laten ontdekken 
wat techniek is en wat ze ermee 
kunnen? Of wilt u (meer) samen-
werken met scholen in primair of 
voortgezet onderwijs? Kijk dan op 
www.jet-net.nl.

 ■ GELUID
In 2021 wordt het vernieuwde 
Bouwbesluit ingevoerd en voor 
het eerst worden ook geluidsei-
sen voor buitenunits van warm-
tepompen in opgenomen.

Geluid is in Nederland een ‘hot 
topic’ in de discussie over warm-
tepompen. Sommige mensen ma-
ken zich zorgen over mogelijke 
geluidsoverlast veroorzaakt door 
de buitenunits van warmtepom-
pen. De overheid constateerde dat 
regelgeving ontbreekt en komt 
daarom met een aanpassing van 
het bouwbesluit: er worden vanaf 
1 januari nieuwe eisen gesteld aan 
het maximale geluid dat de buren 
mogen ervaren van een warmte-
pomp op jouw terrein. Die nieuwe 
regels gaan invloed hebben op de 
locaties en condities waaronder je 
een warmtepomp kunt plaatsen 

in een tuin, op het dak of aan de 
gevel.

GELUIDSVERMOGEN
Relevant in dit verband zijn de 

begrippen geluidsvermogen en ge-
luidsdruk. Geluidsvermogen is een 
eigenschap van de warmtepomp 
en wordt direct naast de warm-
tepomp gemeten. Het geluidsver-
mogen voor warmtepompen is al 
sinds 2012 begrensd in EU-regel-
geving (Ecodesign Requirements). 
Warmtepompen tot 6kW mogen 
in de EU een maximaal geluidsver-
mogen hebben van 65 dB(A), voor 
grotere warmtepompen tot 12kW 
is dat maximaal 70 dB(A). Het ge-
luidsvermogen van iedere warmte-
pomp wordt sinds 2015 vermeld op 
het verplichte CE-label.

GELUIDSDRUK
De nieuwe wetgeving per 2021 gaat 
niet over geluidsvermogen, maar 
over geluidsdruk. Geluidsdruk is 
een afgeleide van het geluidsver-
mogen, maar neemt de afstand 
van de ontvanger (het oor) tot de 
warmtepomp mee. De geluids-
druk, ofwel het ervaren geluid, is 
op 1 meter afstand van de warm-
tepomp groter dan op 5 meter. Een 
warmtepomp met een geluidsver-
mogen van 65 dB(A) heeft een be-
rekende geluidsdruk van 44 dB(A) 
op 5 meter afstand. Op 10 meter is 
de geluidsdruk afgenomen tot 37 
dB(A).
Door grenzen te stellen aan de ge-
luidsdruk, wordt vanaf 2021 gere-
geld hoeveel geluid de buren mo-
gen ervaren van een warmtepomp 

op jouw terrein. Het meetpunt 
voor geluidsdruk wordt de erf-
grens, de scheiding tussen jouw 
terrein en dat van de buren. De 
geluidsdruk mag op de erfgrens 
overdag (van 07:00 tot 19:00 uur) 
niet hoger zijn dan 45dB(A), geme-
ten bij maximaal vermogen van 
de warmtepomp. In de nacht (van 

19:00 tot 07:00 uur) moet de ge-
luidsdruk lager zijn, maximaal 40 
dB(A). In de nacht wordt de geluids-
druk gemeten als de warmtepomp 
draait in de ‘stille modus’.

GELUIDBEPERKENDE OPLOS-
SINGEN
Uiteraard zijn er tal van oplossingen 

om het geluid richting de buren te 
dempen en zo de plaatsingsafstand 
tot de erfgrens te verkleinen. Een 
schutting zorgt bijvoorbeeld al 
voor een lagere geluidsdruk bij de 
buren. Daarnaast kunnen speciale 
omkastingen voor warmtepompen 
het geluid met 9 tot 15 dB(A) redu-
ceren.

Let goed op waar de warmtepomp komt
Nieuwe geluidseisen vanaf 1 januari 2021 

  
GELUIDSDRUK 

WAT ANDERS DAN 

GELUIDSVERMO-
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 ■ DOORONTWIKKELING
De wastafel opnieuw uitvin-
den, consequent en zonder half-
slachtige compromissen: bij de 
Geberit ONE wastafel ging het 
om niets minder dan dat. Een 
oplossing die zowel in grote als 
in kleine ruimten tot zijn recht 
komt. Dat is het resultaat van de 
consequente doorontwikkeling 
van de Geberit installatietech-
niek.

De Geberit ONE wastafel is er in 
zwevend design of met onderkast 
in vier maten, met een diepte van 
slechts 40 cm. De overloop, het 
overloopventiel en de sifon zijn 
weggewerkt in een aparte functie-
box in de voorzetwand. De afvoer 
zit in de achterrand van de wasta-
fel en daardoor niet direct onder 
de waterstraal, waardoor er zich 
minder vuil en kalk ophoopt.

FUNCTIEBOX
Het inbouwelement bevat een 
functiebox waarin alle sanitair-
technische onderdelen zijn onder-
gebracht: de overloop, het over-
loopventiel, de sifon, de warm- en 
koudwateraansluiting voor de 
kraan en stroomaansluiting voor 
de verlichting in de onderkast. 
Alle technische elementen zijn uit 
het zicht en toch goed toeganke-
lijk en veilig weggewerkt achter 
een elegante afdekplaat. Via de 
functiebox kan de sifon eenvou-
dig schoongemaakt worden en is 
er toegang tot de afvoerleiding.

WANDKRAAN
Het ontwerp van de Geberit ONE 
wandkraan is tijdloos en beschik-
baar in twee verschillende de-
signs: rond en rechthoekig. Met 
de twee draaiknoppen worden het 
watervolume en de watertempera-
tuur geregeld. Deze knoppen zijn 
net zo eenvoudig te bedienen als 
een eenknopsmengkraan. Dank-
zij de doordachte techniek van het 
systeem kan de wandkraan direct 
foutloos en perfect uitgelijnd wor-
den ingebouwd.

WASTAFELONDERKAST
De hoogwaardige Geberit ONE 
wastafelonderkasten bieden ver-
rassend veel bergruimte doordat 

de sifon is weggewerkt in de func-
tiebox. De montage van de on-
derkasten kan door één persoon 
worden uitgevoerd. Voor de juiste 
horizontale uitlijning moeten 
eerst de bevestigingsrails van het 
inbouwelement worden vastgezet. 
Daar kan de onderkast vervolgens 
probleemloos aan worden opge-
hangen.

SPIEGELKAST
De in de voorzetwand 

Geberit ONE: Revolutie
 rond de wastafel

  

n
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BADKAMERSERIE

De Renova badkamerseries bie-
den een volledig en breed aan-
bod in het basisassortiment. 
Zowel op het gebied van prijs, 
design en functionaliteit. Naast 
de Geberit Renova en Renova 
Compact serie, is er ook de Ge-
berit Renova Plan serie. Dit is de 
eerste basic badkamerserie met 
een compleet meubelprogram-
ma voor nieuwbouw- en renova-
tieprojecten.

Het hoekige design van deze se-
rie geeft elke badkamer een mo-
derne uitstraling voor een aan-
trekkelijke prijs. De verschillende 
badkamermeubels zijn perfect 
afgestemd op de keramische pro-
ducten. Door de grote keuze biedt 
Renova Plan het maximale aan 
toepassingsmogelijkheden. De 
wastafels zijn verkrijgbaar in ver-
schillende formaten en designs, 
voor wandkranen als ook kranen 
gemonteerd op de wastafel en 
met of zonder overloop. Ook is 
er een trendy Slim Rim wastafel 
met een slanke rand te verkrijgen. 

De badkamermeubels kunnen in-
dividueel worden samengesteld 
en zijn verkrijgbaar in wit hoog-
glans, lava mat, iepen generfd of 
eiken donker.

SPOELRANDLOOS
De Renova Plan wandclosets zijn 
verkrijgbaar in diep- of vlakspoe-
luitvoering en zijn ook verkrijg-
baar als spoelrandloos Rimfree® 
model. Met het optionele Kera-
Tect® glazuur is het keramiek 

makkelijk te onderhouden en 
bijzonder duurzaam. Deze lange 
levensduur, ook bij intensief ge-
bruik, is een groot voordeel voor 
bijvoorbeeld woningbouwcor-
poraties. De Renova Plan baden 
hebben een rechthoekig design, 
zijn in drie maten verkrijgbaar en 
zijn gemaakt van acryl, waardoor 
ze eenvoudig schoon te maken 
zijn. De doucheoplossingen van 
de serie Geberit Renova kunnen 
worden gecombineerd met de 

Geberit Renova is dé complete basisserie voor 
elk project

  

Linksonder-

Minder vaklui, meer doen
Bij Geberit zetten we regelmatig de bril van de installateur op. Door letterlijk mee te kijken in de dagelijkse praktijk zien we het groeiende  
capaciteitsprobleem in de bouw. Dat inspireert ons om onze producten nog slimmer te maken. Zodat ze sneller en eenvoudiger geïnstalleerd 
kunnen worden en makkelijker zijn in gebruik. Daarnaast kan het onderhoud in een handomdraai gedaan worden. En dat alles zonder in te boeten 
op kwaliteit. Op deze pagina laten we u niet alleen zien hoe u onze producten voor u kunt laten werken, maar delen we ook kennis en oplossingen 
die u helpen om slim in te spelen op o.a. het tekort aan arbeidskracht in de installatiebranche.



Om optimaal te kunnen genie-
ten van een Geberit AquaClean 
douchewc is het belangrijk om 
deze goed te onderhouden. Zo 
dient de douchewc ongeveer 
1x per jaar ontkalkt te worden 
en is het belangrijk dat de fil-
ter voor de geurzuivering tijdig 
vervangen wordt. Consumenten 
kunnen alle onderhoudsproduc-
ten sinds eind juni bestellen via 
de nieuwe Geberit webshop.

HEEFT U VOLDOENDE VOOR-
RAAD?
Niet iedereen koopt zijn produc-
ten online. Daarom raden wij 

installateurs die douchewc’s plaat-
sen aan om in elke geval onder-
staande ontkalkings- en schoon-
maakmiddelen op voorraad te 
houden zodat u deze makkelijk 
kunt aanbieden aan uw klanten.
- AquaClean ontkalkingsvloeistof, 
artikelnummer: 147.040.00.1.
- Keramische honingraatfilter type 
3, artikelnummer: 242.999.00.1.
- AquaClean reinigingsmiddel, ar-
tikelnummer: 242.546.00.1.

Heeft u zelf geen voorraad, verwijs uw 
klant dan door naar: www.geberit.nl/
webshop. 

Onderhoud AquaClean douchewc 
Wist u dat...

Geberit AquaClean ook be-
schikbaar is in vloerstaande 
uitvoering.

De nieuwe standaard is natuurlijk 
het wandhangende closet. Maar 
oudere wc’s en badkamers zijn 
vaak nog voorzien van een vloer-
staand closet. Indien uw klant niet 
de hele toiletruimte wil verbou-
wen maar wel een douchewc wil, 
zijn er meerdere oplossingen.
De Geberit AquaClean douchewc 
kan namelijk eenvoudig worden 
toegepast in bestaande situaties, 
ook wanneer er sprake is van een 
vloerstaand closet.

DRIE MODELLEN
Geberit biedt vloerstaande dou-
chewc’s in drie verschillende mo-
dellen aan:
- AquaClean Mera Classic: Dit 
topmodel wordt gekenmerkt door 
zijn unieke design en excellente 
comfortfuncties: geurzuivering, 
warmeluchtföhn, ladydouche en 

WhirlSpray douchetechnologie. 
Deze vloerstaande douchewc 
heeft standaard een geïntegreerd 
opbouwreservoir.
- AquaClean Tuma Comfort: Vele 
comfortfuncties voor een schap-
pelijke prijs. Deze douchewc is 
voorzien van: verwarmde wc-zit-
ting, geurzuivering, warmelucht-
föhn, ladydouche, WhirlSpray 
douchetechnologie en spoel-
randloos keramiek (Rimfree®).
- AquaClean Tuma Classic: De 
basisfuncties van een douchewc 
voor een zeer schappelijke prijs. 
AquaClean Tuma Classic is onder 
andere voorzien van: WhirlSpray 
douchetechnologie en spoel-
randloos keramiek (Rimfree®).

Dient er ook een opbouwreser-
voir vervangen te worden of is er 
in de oude situatie sprake van een 
duobloktoilet, dan is de Monolith 
sanitairmodule een mooi en snel 
te installeren alternatief.

Keramische honingraatfilter voor Geberit AquaClean

 ■ BOUWFOUTEN
Bewoners en gebruikers willen 
kwalitatief goede gebouwen. Bij-
voorbeeld met een goede brand-
veiligheid en een laag energie-
verbruik. De overheid wil meer 
toezicht en controle in de bouw, 
zodat bouwers zich aan de gel-
dende kwaliteitseisen houden. 
De Wet kwaliteitsborging voor 
het bouwen (Wkb) gaat hiervoor 
zorgen.

De Wet kwaliteitsborging voor 
het bouwen (Wkb) gaat naar 
verwachting vanaf 1 januari 
2022 stapsgewijs in. Dat hebben 
de minister van Binnenlandse 
Zaken en Koninkrijksrelaties en 
de Vereniging van Nederlandse 
Gemeenten aangegeven.

EENVOUDIGE BOUWWERKEN
De veranderingen uit de Wkb 

gelden (naar verwachting) tot en 
met 2024 alleen voor eenvoudige 
bouwwerken. Dit zijn bijvoor-
beeld eengezinswoningen en klei-
nere bedrijfspanden. Vanaf 2025 

volgen de andere bouwwerken. 
Hierdoor kunnen bouwbedrijven 
en andere partijen die bij de bouw 
betrokken zijn (waaronder instal-
lateurs) en gemeenten stap voor 
stap ervaring opdoen met het 
nieuwe toezicht in de bouw.

BETER CONTROLEREN
Het kabinet wil dat bouwbedrij-
ven de kwaliteit van hun werk 
beter controleren. Zo kan de 
bouwkwaliteit van gebouwen 
verbeteren door minder bouw-
fouten en gebreken. Bijvoorbeeld 
constructiefouten, brandonveilige 
situaties, onvoldoende isolatie of 
een slecht functionerende venti-
latie. Ook hoeven bouwbedrijven 
minder kosten te maken voor het 
herstel van bouwfouten. En het 
werk van onafhankelijke kwali-
teitscontroleurs wordt makkelij-
ker en sneller, omdat de bouwers 
zelf al veel gecontroleerd hebben.

Het kabinet voert een nieuw stel-
sel van kwaliteitsborging in. Dit 
zijn de 5 belangrijkste veranderin-
gen:
- Onafhankelijke kwaliteitscon-
troleurs controleren of een ge-
bouw voldoet aan de wettelijke 
technische eisen. Dit doen zij tij-
dens het ontwerp en op de bouw-
plaats. Deze controleurs heten 
kwaliteitsborgers.
- De aannemer is verantwoordelijk 

voor de gevolgen van alle gebre-
ken in de bouw die hij zelf veroor-
zaakt heeft. Als er gebreken zijn 
dan kan de klant de aannemer 
dwingen om de fouten te repare-
ren. Ook als de klant deze fouten 
pas later ontdekt.
- De aannemer moet de klant la-
ten weten of en hoe hij zich heeft 

verzekerd tegen faillissement en 
risico’s op schade en gebreken.
- Klanten kunnen, net als in de 
huidige situatie, 5% van het bouw-
bedrag (aanneemsom) parkeren 
bij de notaris. Nu gaat dit bedrag 
automatisch naar de aannemer 
als het gebouw klaar is. Vanaf 1 
januari 2021 keert de notaris het 

geld aan de aannemer uit zodra de 
klant aangeeft dat alle gebreken 
zijn verholpen.
- Wanneer de kwaliteitsborger of 
de gemeente een probleem ziet, 
kan de gemeente de bouw stilleg-
gen.

Wet kwaliteitsborging voor het bouwen 
(Wkb) werpt schaduw vooruit

  
DOEL: MINDER 

GEBREKEN BIJ 

NIEUWBOUW EN 
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 ■ BELASTINGTIPS

  

  

AGENDA

‘Geberit ONE voldoet aan alle 
eisen die een klant kan heb-
ben’
In de rubriek ‘De producttest’ test een installateur in elke editie 
van InstallatieNieuws een product. Erik van Eijk van EVE Tegelwer-
ken in Ter Aar test vandaag het Geberit ONE closet.

Geberit ONE serie toont de baanbrekende mogelijkheden die ontstaan 
door het slim combineren van sanitairtechnische knowhow achter de 
wand met vakkundig design voor de wand. Het Geberit ONE wandclo-
set kan worden gemonteerd op de beproefde Geberit Duofix of Geberit 
GIS installatie-elementen, maar kan ook worden gecombineerd met de 
installatiesystemen van andere aanbieders. Voor de bevestiging aan de 
voorwand bevindt zich achter in de holle ruimte van het toilet een nieuw 
ontwikkeld bevestigingselement van metaal en kunststof: Easy Fast Fix 
(EFF). Dit element draagt het toilet, houdt de bevestigingsbouten voor 
deksel en zitting op hun plaats én zorgt voor een optimale watertoevoer 
naar de wc.

VOORDELEN
Erik van Eijk heeft de Geberit ONE al één keer eerder mogen installeren, 
nadat hij de klant wees op de voordelen ervan. “Ik heb de klant op dit 
closet gewezen omdat deze veel stiller spoelt dan een regulier closet 
door de TurboFlush spoeltechnologie. En dat is in de badkamer waar ‘s 
nachts gespoeld wordt zeer wenselijk.”

KWALITEIT PRODUCT
Erik vindt om meerdere redenen de kwaliteit van het product dik in 
orde. Hij noemt ze op: “De achterzijde is vlak, wat erg belangrijk is 
bij het plaatsen op de wand. De aansluitingen zitten op een kunst-
stof bevestigingselement en hebben dus dezelfde rubberen ringen 
als op het frame. Dit geeft een zeker gevoel voor lekvrije montage. 
En ook voor de klant is de kwaliteit op een hoger niveau, want die 
mag genieten van KeraTect© glazuur, waardoor het closet schoner 
en dus hygiënischer is.”

INSTALLATIE EASY FAST FIX
Ook over het installatiegemak is Erik te spreken. “Bij het Geberit 
ONE closet met kunststof binnenwerk is de EFF3 (Easy Fast Fix) 
echt ideaal. Het closet is iets zwaarder dan een gemiddeld closet 
en daarom is een systeem dat vlot op het draadeind pakt erg fijn. 
Mijn eerste keer met de EFF3 was een ‘andere’ ervaring, om het zo 
maar even te noemen. Het betrof toen een wandcloset met een ge-
woon links en rechts ophangsysteem, maar dan uitgevoerd als EFF 
systeem. Omdat ik nog niet bekend was met Easy Fast Fix dacht ik 
eerst dat ik een incomplete set had, want ik miste de draadeind-
bussen met het bekende kuiltje.”

“Ook had ik niet de moeite genomen om de beschrijving te lezen 
en alleen naar de draadeindlengte gekeken. Vervolgens drukte ik 
het wandcloset op het draadeind om erachter te komen dat de pot 
helemaal niet naar de wand wilde. Mopperend haalde ik het closet 
naar voren om te kijken waarom deze niet gewoon over de pennen 
naar achter gleed. Toen ik zag dat dit systeem met een moer om het 
draadeind draait, werd het allemaal een stuk makkelijker.”

“Als je goed kijkt naar het systeem dan snap je direct dat het veel 
makkelijker is dan het systeem met een centreerpen. Eigenlijk is 
dit systeem hetzelfde als de ‘oude’ zichtbare aansluiting, maar dan 
dus verborgen in de pot. Voordeel is dat je met EFF3 geen half losse 
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 ■ TOPFITTER
In oktober bestond Warmte-
bouw officieel 50 jaar, maar 
vanwege corona zijn de feeste-
lijkheden uitgesteld. Het moet 
wel een echt feest worden met 
alle 260 medewerkers, vindt di-
recteur Henk Overeem. De me-
dewerkers maken immers het 
imposante bedrijf dat kan bo-
gen op een groot aantal indruk-
wekkende duurzame relaties.

Je kunt het je niet voorstellen als 
je het huidige onderkomen aan de 
Middenwetering in Utrecht bin-
nenkomt, maar echt waar: Warm-
tebouw is in 1970 in Nieuwegein 
begonnen als bescheiden fami-
liebedrijf. En de eerste jaren van 
het bestaan groeide het bedrijf 
niet eens heel snel. De echte groei 
begon ongeveer 20 jaar geleden, 
vertelt Henk Overeem, die samen 
met Herman Schiltkamp en Pa-
trick van Echtelt de directie voert. 
“Patrick is sinds een paar jaar 
adjunct-directeur en kwam hier 
binnen als afstudeerder, maar 
Herman en ik waren er al toen 
we bewust andere keuzes gingen 

maken. Welke? De belangrijkste 
is dat we ons vanaf toen zijn gaan 
focussen op grotere projecten, 
verdeeld over meerdere marktse-
gementen. Daar hebben we het 
bedrijf op ingericht.”

TOTAAL INSTALLATEUR
Warmtebouw is wat je noemt 
een totaalinstallateur. Het bedrijf 
houdt zich bezig met het advi-
seren, ontwerpen, installeren 
en beheren van technische sys-
temen voor klimaatbeheersing, 
watervoorziening, afvoertech-
niek, brandbeveiliging, legionel-
lapreventie en sanitaire objecten 
(alleen elektrotechniek zit niet in 
het palet) en het bedrijf opereert 
in utiliteit, hotels, zorg, retail, ex-
clusieve woonprojecten en vrije 
tijd (leisure).

HALL OF FAME
Deze strategie betaalt zich uit, 
getuige de op de website gepubli-
ceerde ‘hall of fame’ van allerlei 
projecten die zijn afgerond voor 
een groot aantal prominente re-
laties. Overeem: “De ontwikke-
ling daarvan is begonnen toen we 
steeds meer gingen doen voor on-
der andere Delta Lloyd Vastgoed, 
dat destijds veel grote kantoor- en 
ander gebouwen had. En op een 
gegeven moment heb je dan een 
bepaalde reputatie en dan komt 
van het een het ander.”

ZIGGO DOME EN THIALF
Twee bijzondere projecten vallen 

met name in het oog: de Ziggo 
Dome en de verbouwing van ijshal 
Thialf. “Dat zijn visitekaartjes”, er-
kent Overeem. “Bijvoorbeeld Thi-
alf vergt heel veel van de instal-
laties, want de ene keer schaatsen 
er 3 man in de rondte en een an-
dere keer zitten er 20.000 man op 
de tribune. Verder heb je bijvoor-
beeld te maken met de wisselende 
eisen die aan het ijs worden ge-
steld. Het kampioenschap sprint 
vraagt heel ander ijs dan bij een 
allroundkampioenschap of een 
marathon. De installaties moeten 
daarom aan stringente eisen vol-
doen.”

VOOR IN DE BUS
Omdat de eisen die aan installa-
ties worden gesteld steeds hevi-
ger worden, wil Warmtebouw bij 
voorkeur voor in de bus zitten. 
“In ongeveer 70 procent van de 
projecten maken we deel uit van 
het bouwteam en dat is natuurlijk 
de ideale werkwijze. Van onze 260 
medewerkers zit ongeveer de helft 
binnen. Dat is een verhouding die 
je bij niet veel installatiebedrijven 
ziet – vaak gaat het om ongeveer 
een kwart – maar bij ons is dit zo 
gegroeid omdat we veel in bouw-
teams doen en dat betekent veel 
reken- en tekenwerk op kantoor.”

LANGLOPENDE CONTRACTEN
Dit is trouwens niet de enige re-
den van deze personele bezetting, 
vertelt Overeem. “Momenteel zijn 
langlopende contracten de trend. 
Dat wil zeggen dat je ontwerpt, in-
stalleert en vervolgens gedurende 
jaren onderhoud en service pleegt 
zodat de klant wordt ontzorgd. 
Dat komt doordat installaties 
steeds complexer worden en een 
steeds belangrijkere component 
worden binnen een gebouw.”

VANZELF
Gevraagd naar het specifieke ge-
heim van het succes zegt Over-
eem dat het op een gegeven mo-
ment vanzelf gaat. Maar dat is 
natuurlijk niet zo, want niets 
gaat vanzelf, geeft hij toe. Wat 
onderscheidt Warmtebouw in de 
markt? Overeem: “Continuïteit, 
betrouwbaarheid, kwaliteit en be-
naderbaarheid. Vooral dat laatste 
is bijzonder. Bij veel bedrijven die 
groeien, zie je dat de managers op 
een gegeven moment niet meer te 
benaderen zijn, maar daar waken 
wij zorgvuldig voor.”

MEDEWERKERS
De belangrijkste pijlers zijn echter 
de medewerkers. “We hebben hier 
nauwelijks verloop en dat is niet 
voor niets. We bieden medewer-
kers goede arbeidsvoorwaarden 
en mogelijkheden om zich te ont-
plooien, maar vooral bieden we 
een prima werksfeer met leuke 
projecten. En we zijn altijd alert 
op nieuwe medewerkers die bin-
nen ons profiel passen. Ondanks 
corona zijn we ook de afgelopen 

maanden gegroeid en hebben we 
nieuwe medewerkers aangetrok-
ken. Je moet namelijk altijd in de 
toekomst blijven investeren.”

NIEUWE WERKELIJKHEID
In 2013 liet Henk Overeem in een 
artikel in een vakblad weten dat 

vijf jaar na het uitbreken van de 
financiële crisis het in de sector 
niet meer gaat over de naweeën 
van de crisis, maar dat een nieuwe 
werkelijkheid was ontstaan. Dat 
werd een werkelijkheid waarin 
het voor wat betreft de installa-
tiesector niet op kon. Inmiddels 
dealen we met corona, hetgeen de 
vraag rechtvaardigt of Overeem 
nu weer een nieuwe werkelijkheid 
ziet?
“Ik denk het wel. De laatste ja-
ren ging het veel over energie en 
duurzaamheid, maar je ziet nu 
dat de aandacht komt te liggen 
op gezondheid. Vanaf 2021 moe-
ten nieuwbouwprojecten voldoen 
aan de nieuwe BENG-eisen (Bijna 
EnergieNeutrale Gebouwen-red.). 

Dat betekent dat er nog stevigere 
eisen worden gesteld aan energie-
zuinige installaties, maar aan de 
andere kant zien we dat ventile-
ren belangrijk wordt. Die twee 
zaken bijten elkaar. We krijgen 
nu regelmatig de vraag of we 
een gebouw coronaproof kunnen 
maken. Dat kan nooit helemaal. 
Technisch kan er weliswaar heel 
veel, maar je hebt altijd te maken 
met menselijk gedrag. Maar we 
kunnen er wel aan werken om 
het besmettingsgevaar zo goed 
mogelijk in te dammen. Wij ver-
wachten dat daar veel groei zit de 
komende jaren.”

BRANDBEVEILIGING
Een andere groeimarkt is brand-
beveiliging. Overeem: “Wat je nu 
veel ziet is dat in veel ondergrond-
se garages laadpunten komen 
voor elektrische auto’s, waarbij 
de kans op oververhitting en dus 
brand toeneemt. Daardoor krij-
gen we steeds meer vraag om een 
sprinklerinstallatie aan te leggen. 
En verder? Duurzaamheid? Dat 
blijft.”

MAPRESS
Bij dit alles onderhoudt Warm-
tebouw al tijdenlang een goede 
relatie met Geberit. Sterker nog: 
bij de recente verbouwing van 
het hoofdkantoor van Geberit 

in Nieuwegein tekende Warmte-
bouw voor de technische instal-
laties. Overeem zegt daarover: 
“Wij gebruikten al Mapress nog 
voordat dit van Geberit was. De 
kwaliteit van de leidingsystemen 
en vooral de snelle wijze van in-
stalleren spreken boekdelen. En 
ook Geberit inbouwreservoirs, het 
sanitair van Geberit en voorheen 
Sphinx en voor hemelwaterafvoer 

Herman Schiltkamp, Patrick van Echtelt en Henk Overeem (vlnr) in  het nieuwe Thialf.

Medewerkers belang-
rijkste pijler succes 

‘WIJ GEBRUIKTEN 

AL MAPRESS NOG 

VOORDAT DIT VAN 

‘AANDACHT KOMT 

NU TE LIGGEN OP 

GEZONDHEID’ Visie en uit-
gangspunten

De visie van Warmtebouw wordt 
als volgt omschreven: het blijvend 
kunnen voldoen aan de wensen 
van onze klanten impliceert dat 
Warmtebouw de verdere groei 
van de onderneming – zowel in 
omzet als in personele sterkte – 
gecontroleerd zal toestaan. Op 
middellange termijn is verdere 
groei een zeer aannemelijk gege-
ven, maar geen doel op zich.
Onder alle omstandigheden wen-
sen we daarbij steeds onze be-
drijfscultuur overeind te houden, 
inclusief de daaraan gekoppelde 
normen en waarden en de wijze 

Warmtebouw groeit in 50 jaar naar 260 medewerkers 



 ■ KOOPMANSGEEST
In Nederland moet maar liefst 
70 procent van de installateurs 
over prijzen onderhandelen met 
eindgebruikers omdat zij prij-
zen online gecheckt hebben. 
Dat is het hoogste percentage 
van alle Europese landen.

Dit blijkt uit het rapport over het 
derde kwartaal van de European 
Installation Monitor van USP 
Marketing Consultancy. Daarin 
is gekeken naar de mate waarin 
W-installateurs in Europa worden 
geconfronteerd met klanten die 
gaan onderhandelen over de prijs 
omdat de consument online infor-
matie heeft ingewonnen.
Het mes zou keurig aan twee kan-
ten snijden, want installateurs 
hebben ook de mogelijkheid om 
prijzen online te vergelijken en 
om producten bij onlinewinkels 
te bestellen om de beste prijs te 
krijgen. Maar eerdere onderzoe-
ken naar koopgedrag van instal-
lateurs leert dat installateurs nog 
steeds erg loyaal zijn aan traditio-
nele groothandels.

MINDER LOYAAL
Aan de andere kant worden in-
stallateurs wél geconfronteerd 
met klanten die minder loyaal 
zijn. Het blijkt dat 60 procent van 
de Europese W-installateurs met 
eindgebruikers onderhandelen 
over de prijs en dat de Nederlandse 
installateurs dit het vaakst doen. 
In Nederland moet maar liefst 70 
procent van de installateurs over 
prijzen onderhandelen met eind-
gebruikers omdat die prijzen on-
line gecheckt hebben. Dat is het 
hoogste percentage van alle Euro-
pese landen. Deels komt dat door 
een hoge mate van digitalisering 
in de Nederlandse samenleving en 
de hoge beschikbaarheid van pro-
ductprijzen online. Daarnaast kan 
er ook een culturele oorsprong 
zijn: Nederlanders onderhandelen 
relatief makkelijk over prijzen.

Duurdere producten

Er wordt niet onderhandeld voor 
alle projecten: het gaat maar om 
iets meer dan 30 procent. Prijsver-

gelijking vindt meestal plaats bij 
duurdere producten.

Blijvend fenomeen

Eén ding is zeker, stelt USP MC, en 
dat is dat prijstransparantie een 
blijvend fenomeen is en steeds 
meer van invloed zal zijn op de 
relatie. “Het zal de hele waardeke-
ten in de sector onder druk zetten 
omdat installateurs op hun beurt 
betere prijzen proberen te onder-
handelen met groothandels, die 
op hun beurt zullen gaan onder-
handelen met fabrikanten”, stelt 
onderzoeker Ralitsa Ruseva.

Machtspositie

Installateurs hebben echter ook 
een zekere machtspositie ten op-
zichte van eindgebruikers, stelt 
ze. “Ondanks de coronacrisis zijn 
de werkdruk en orderportefeuille 
van W-installateurs nog steeds 
hoog en vol. Bovendien zal de 
groene transitie de orderporte-
feuille en werkdruk van installa-
teurs alleen maar meer doen stij-
gen. Dat kan leiden tot een ‘graag 

of niet’-mentaliteit. Of dat prijzen 
worden verlaagd terwijl hogere ar-
beidskosten worden gerekend om 
goede marges te behouden. Mocht 
de coronacrisis installateurs har-
der gaan raken dan kunnen ze 
gedwongen worden om lagere 
prijzen te accepteren en worden 
ze misschien zelfs geconfronteerd 
met eindgebruikers die zelf pro-
ducten aanschaffen en enkel het 
installatiewerk nodig hebben.”

Advies

Ze heeft ook een advies: “Waar-
schijnlijk is de beste strategie om 
installateurs te helpen uit te leg-
gen aan eindgebruikers waarom 
hun prijzen hoger zijn dan de 
laagste prijs op Google. Dat is de 
toegevoegde waarde van instal-
lateurs en is de reden waarom ze 
een bepaalde prijs in rekening 

brengen. Prijzen zullen in Europa 
ongetwijfeld meer transparant en 
uniform worden, maar installa-
teurs zullen nog steeds een goede 
marge kunnen hebben op de pro-
ducten die ze installeren, mits 
ze kunnen uitleggen waarom ze 
meer rekenen dan de bodemprijs 
op het internet.”

  

Installateur moet dealen 
met prijstransparantie 

‘PRIJSTRANS-

PARANTIE IS 

EEN BLIJVEND 

‘INSTALLATEURS 

MOETEN KUN-

NEN UITLEGGEN 

Dag van de 
Bouw

De Dag van de Bouw 2021 vindt 
in principe plaats op 19 juni 2021. 
Een definitief besluit over de 
vorm en datum wordt medio janu-
ari 2021 genomen.

De Dag van de Bouw werd in 2019 
voor het laatst georganiseerd. 
De vijftiende editie zou hebben 
plaatsgevonden op 20 juni 2020. 
De coronamaatregelen leidden 
ertoe dat het evenement werd 
afgelast. Bouwend Nederland 
organiseert de Dag van de Bouw 
sinds 2017 samen met Techniek 
Nederland, VNconstructeurs, 
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 ■ HULPVERLENING
Sinds 2015 zet de Quality For 
Life Foundation zich in om de le-
venskwaliteit, gezondheid en le-
vensomstandigheden van arme 
mensen in de afgelegen dorpen 
van India te verbeteren. In de af-
gelopen jaren zijn onder andere 
75 dorpen voorzien van water-
pompen, worden kinderen bij-
geschoold en is er gezorgd voor 
werkgelegenheid. Geberit heeft 
Quality For Life Foundation de 
afgelopen jaren ondersteund, 
met name in projecten voor 
schoon drinkwater, maar door 
de Corona-lockdown strijdt de 
stichting nu tegen het voedsel-
tekort dat hierdoor is ontstaan, 
want dat is hard nodig.

De projecten die Quality For Life 
Foundation opzet zijn kleinscha-
lig en brengen direct zichtbare 
veranderingen in het dagelijks le-
ven van de mensen. “Wij opereren 
grotendeels in het oostelijke ge-
deelte van India genaamd Odisha. 
Van alle staten van India leeft in 
Odisha het hoogste percentage in-
woners onder de armoedegrens.”

“Door de armoede, gebrek aan 
kennis en geld lukt het ze niet 
om een goed en gezond leven te 
leiden. Door de lockdown in In-
dia hebben mensen ook nog eens 
maanden niet kunnen werken, 
waardoor er geen geld is om eten 
te kopen. De overheid geeft spo-
radisch wat rijst, maar lang niet 

voldoende voor iedereen. Geluk-
kig kunnen wij een deel van deze 
mensen dankzij donaties voorzien 
van voedselpakketten.”

Draag jij de Quality For Life 
Foundation ook een warm hart 
toe? Alle hulp is welkom! Do-
neren kan via www.q4lfounda-
tion.com/doneren.
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Woordenboek voor hulpsystemen
De wildgroei van benamingen 
van Advanced Driver Assistance 
Systems (ADAS) moet aan ban-
den gelegd worden, want de au-
tomobilist ziet door de bomen 
het bos niet meer en snapt van 
al die benamingen niets. Om die 
reden heeft de ADAS Alliantie 
Het ADAS Woordenboek gepu-
bliceerd.

Dit is een lijst met voor elk – veel-
voorkomend – rijhulpsysteem 
een standaardnaam en een korte 
omschrijving van de werking van 
het betreffende systeem. Nu heb-
ben vergelijkbare systemen soms 
verschillende namen en verschil-
lende systemen juist vergelijkbare 
namen. Dat leidt tot verwarring 
en onbegrip bij consumenten en 
organisaties die met ADAS te ma-
ken hebben.

ONDERZOEK
Het idee achter de nu geïntrodu-
ceerde lijst is dat voortaan elke 
organisatie die met ADAS te ma-
ken heeft, zo veel mogelijk com-
municeert met deze termen. 

Dat onduidelijkheid over ADAS 
benaming het gedrag van auto-
mobilisten beïnvloedt, blijkt uit 
recent onderzoek van de AAA 
Foundation for Traffic Safety. 
Het blijkt dat bestuurders die 
gebruikmaken van dergelijke 
systemen de neiging hebben om 

veiligheidsbeperkingen over het 
hoofd te zien. En dat terwijl de be-
stuurder altijd de verantwoorde-
lijkheid draagt voor het voertuig 
dat hij bestuurt en dus altijd alert 
moet zijn om te kunnen ingrijpen.

 ■ IMPRESSIE
De Citroën e-Jumpy, Opel Viva-
ro-e en de Peugeot e-Expert zijn 
nagenoeg identieke elektrische 
bestelauto’s – technisch zijn ze 
eender – die dit jaar op de markt 
kwamen. In 2021 wordt daar de 
Toyota ProAce Electric aan toe-
gevoegd. Aan de hand van een 
impressie van de Citroën e-Jum-
py nemen we ze in feite alle vier 
in beschouwing.

Laten we eens beginnen bij de 
werkplek van de eigenaar, bij de 
cabine dus. Die wijkt nauwelijks 
af van die van de gewone Jumpy. 
Wat desalniettemin echt opvalt, 
is dat er geen versnellingspook en 
ook geen handel zit om de auto in 
beweging te zetten. Knoppen voor 
de bediening van de automatische 
transmissie in het dashboard vol-
staan. Ernaast zit een knop voor 
de zogeheten drive mode, met als 
keuzes Normal (standaardstand), 
Eco (om energie te besparen) en 
Power (voor extra vermogen). In 
de praktijk zal de keus bestaan uit 
Normal of Eco met een lege laad-
bak en voor Power als je achterin 
een hoop te verstouwen hebt. 
Verder is er veel bergruimte en 

bijzonder handig is de opklapbare 
zitting waaronder een grote berg-
ruimte is te vinden.

ACTIERADIUS
De elektromotor is goed voor 136 
pk met een accupakket van 75 
kWh. Volgens het boekje is dat 
goed voor een actieradius van 330 
kilometer, maar inmiddels we-
ten we dat die doorgaans wat al 
te rooskleurig wordt voorgesteld 
door de fabrikant (datzelfde geldt 
trouwens ook voor het brandstof-
verbruik bij een dieselgestookte 
motor, maar dat terzijde). In de 
winter en met een volle bak rijd 
je gewoon kilometers minder en 
dat is absoluut iets om rekening 
mee te houden. Aan de snellader 
is de Jumpy overigens binnen drie 
kwartier weer operationeel.

PRETJE
Rijden in de Jumpy is een pretje, 
hoewel de meningen daarover 
verdeeld zijn. In een test op be-
stelauto.nl werd gewag gemaakt 
van een zwaar sturende auto 
met slechts 300 kilo lading in het 
ruim, dat via een schuifdeur mak-
kelijk toegankelijk is. De testre-
dacteur vraagt zich af hoe dat zal 

zijn als je de volle 1025 kilo aan 
boord hebt die volgens het boekje 
mogelijk is.

PRIJS
De prijs van de Jumpy is wel be-
hoorlijk, kijk maar in het lijstje 
dat hierbij is afgedrukt. Maar 
omdat de overheid het rijden van 
elektrische auto’s wil stimuleren, 
kunnen ondernemers tot en met 
2025 subsidie krijgen bij de aan-
schaf of lease van een nieuwe 
elektrische bestelbus. De subsidie 
is 10 procent van de nieuwprijs, 
met een maximum van 5000 euro 
(zie ook het artikel linksonder op 
deze pagina).

  

 ■ ELEKTRISCH
In het klimaatakkoord is afgesproken dat vanaf 2025 zo’n 30 Ne-
derlandse steden een zero-emissiezone invoeren voor stadslogis-
tiek. Daarbij is ook afgesproken dat er ondersteuning komt voor 
ondernemers die in zo’n zone moeten zijn. Deze ondernemers 
kunnen vanaf komend voorjaar tot 5000 euro subsidie aanvra-
gen voor de aanschaf of lease van een uitstootvrije bestelbus.

Er zijn steeds meer verschillende elektrische bestelbussen op de 
markt, van kleine bestelbussen tot grotere voertuigen met veel laad-
ruimte. Elektrische bussen zijn goedkoper in onderhoud en gebruik, 
maar duurder in de aanschaf. Daarom kunnen ondernemers tot en met 
2025 subsidie krijgen bij de aanschaf of lease van een nieuwe elektri-
sche bestelbus. Omdat de prijs van een bus afhangt van de omvang 
is de subsidie 10 procent van de nieuwprijs, met een maximum van 
5000 euro. In combinatie met de subsidie kunnen ondernemers fis-
cale instrumenten inzetten die een korting opleveren bij de aanschaf 
van een schone bus, zoals de milieu-investeringsaftrek.

KLEINE ONDERNEMERS
Het kabinet wil juist de kleine ondernemer tegemoet komen bij de 
overstap naar een uitstootvrije bestelbus. Daarom is er de afspraak 
tussen regering en MKB Nederland dat eigenaren van bestelbussen 
uit de Euroklasse 4 een extra financieel steuntje in de rug kunnen krij-
gen in de aanloop naar de introductie van emissieloze stadscentra 
vanaf 2025. Veel kleinere ondernemers rijden minder kilometers en 
kunnen prima uit de voeten met deze relatief oude bestelbussen.

  

  

Citroën e-Jumpy Driver
Motor: elektrisch.
Accupakket: 75 kWh.
Vermogen: 136 pk.
Koppel: 260 Nm.
Wielbasis (cm): 328
Laadruimte lxbxh (cm): 243 x 160 x 133
Tilhoogte (cm): 52
Eigen gewicht – leeg (kg): 2000
Nuttig laadvermogen (kg): 1025
Max. aanhangergewicht (kg): 1000

Specificaties

Een advanced driver assistance system (ADAS) kan ouderen helpen veilig auto 
te rijden.

Citroën e-Jumpy is een heerlijke 
elektrische bestelauto 
Opel Vivaro-e, Peugeot e-Expert en Toyota ProAce Electric zijn eender


